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Herzlich

Hallo und herzlich willkommen zu unserem E-Book "620+
ChatGPT Prompts für Online Marketer und Content
Creator"! 

Schön, dass du dabei bist und dich dafür entschieden hast, in
die faszinierende Welt von ChatGPT  Prompts einzutauchen.

Mein Name ist Onay, und ich habe es mir zur Aufgabe
gemacht, dir mit dieser Sammlung eine umfassenden Prompt-
Bibliothek an die Hand zu geben, der dir zeigt, wie du
ChatGPT optimal für dein Online-Marketing und deine
Content-Erstellung nutzen kannst. Egal, ob du ein erfahrener
Profi oder ein kompletter Neuling auf diesem Gebiet bist -
dieses Buch ist für jeden geeignet, der von den enormen
Möglichkeiten von ChatGPT profitieren möchte.

In den letzten Jahren hat sich die Welt des Online-Marketings
rasant weiterentwickelt, und mit dem Aufkommen von
künstlicher Intelligenz wie ChatGPT ergeben sich völlig neue
Perspektiven und Chancen. Ich weiß noch, wie überwältigt ich
war, als ich ChatGPT zum ersten Mal ausprobiert habe. Die
Ergebnisse waren verblüffend und haben mich sofort
inspiriert, mehr über diese Technologie zu lernen und
herauszufinden, wie ich sie für meine Arbeit nutzen kann.

Willkommen!



Herzlich

Genau darum geht es in dieser Sammlung: Ich möchte mein
Wissen und meine Erfahrungen mit dir teilen und dir zeigen,
wie du ChatGPT effektiv in deinen Workflow integrieren
kannst.

Ich bin davon überzeugt, dass ChatGPT ein Game-Changer
für Online-Marketer und Content-Ersteller ist und uns
ungeahnte Möglichkeiten eröffnet. Diese Prompts sind der
Schlüssel, um dieses Potenzial zu erschließen und dein
Marketing auf ein neues Level zu heben. 

Willkommen!
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Prompts für
Content Erstellung 



Was ist das AIDA-Modell und wie kann es beim
Werbetexten eingesetzt werden?

Wie kann ich die PAS-Formel nutzen, um überzeugende
Texte zu verfassen?

Was ist der Unterschied zwischen einem Merkmal und
einem Nutzen in Werbetexten?

Wie kann ich in meinen Texten Geschichten erzählen, um
mein Publikum anzusprechen?

Was sind gängige Werbetextformeln und wie können sie
verwendet werden?

Wie kann ich Social Proof in meinen Texten einsetzen, um
Vertrauen bei meiner Zielgruppe aufzubauen?

Was sind die besten Methoden zum Schreiben von
Schlagzeilen im Werbetext?

Wie kann ich in meinen Texten emotionale Anreize nutzen,
um eine starke Verbindung zu mein Publikum zu schaffen?

Was ist der Unterschied zwischen Direct Response
Copywriting und Brand Copywriting?

Wie kann ich Knappheit und Dringlichkeit in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Prompts für Content Erstellung 
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Wie kann ich die Problem-Agitat-Lösungs-Methode in
meinen Werbetexten anwenden?

Was sind häufige Fehler beim Texten, die du vermeiden
solltest?

Wie kann ich Powerwörter in meinen Texten verwenden,
um die Konversionsrate zu erhöhen?

Was ist der Unterschied zwischen Langform- und
Kurzformtexten?

Wie kann ich Kundenstimmen in meinen Werbetexten
verwenden, um Vertrauen bei meinen Kunden aufzubauen?
Publikum aufzubauen?

Was ist der Unterschied zwischen Werbetexten für das
Internet und Werbetexten für den Druck?

Wie kann ich Storytelling in meinen Werbetexten einsetzen,
um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Vorher-Nachher-Brücken-Methode in
meinen Texten anwenden?

Was ist der Unterschied zwischen Werbetexten für B2C und
B2B?

Wie kann ich die Methode der umgekehrten Pyramide in
meinem Werbetext anwenden?
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Wie kann ich die Macht der Spezifität in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht der Sinne in meinen Texten nutzen,
um eine emotionale eine emotionale Verbindung zu meiner
Zielgruppe?

Welche weniger bekannten Werbetextertechniken kann ich
einsetzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich Humor in meinen Werbetexten einsetzen, um
meine Zielgruppe anzusprechen?

Kannst du mir ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, die unerwartet oder
unkonventionell war?

Wie kann ich in meinen Werbetexten eine sinnliche
Sprache verwenden, um eine stärkere emotionale
emotionale Verbindung zu meiner Zielgruppe herzustellen?

Kannst du ein Beispiel für einen Werbetext nennen, der
erfolgreich die Sinne anspricht?

Wie kann ich die Macht des Kontrasts in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?
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Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, in der die Kraft des Kontrasts genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Assoziation in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Kraft der Assoziation genutzt hat?

Wie kann ich die Macht der Antizipation in meinen
Werbetexten nutzen, um den Umsatz zu steigern?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Macht der Antizipation genutzt hat?

Wie kann ich die Macht der Neugier in meinen Werbetexten
nutzen, um den Umsatz zu steigern?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Macht der Neugier genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Nostalgie in meinen Werbetexten
nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, die sich die Macht der Nostalgie genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Überraschung in meinen
Werbetexten nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?
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Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Kraft der Überraschung genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Wiederholung in meinen
Werbetexten nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Kraft der Wiederholung genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Exklusivität in meinen
Werbetexten nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Kraft der Exklusivität genutzt hat?

Wie kann ich die Macht der Autorität in meinen Werbetexten
nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Macht der Autorität genutzt hat?

Wie kann ich die Macht der Verknappung in meinen Texten
nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche Werbekampagne
nennen, bei der die Macht der Verknappung genutzt hat?

Wie kann ich die Macht der Dringlichkeit in meinen
Werbetexten nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?
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Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die Macht der
Dringlichkeit genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Einfachheit in meinen Texten
nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die Kraft der Einfachheit
genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der Spezifität in meinen Texten
nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die Kraft der Spezifität
genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft der persönlichen Note in meinen
Texten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, in der die Macht der persönlichen
Note genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des "Was habe ich davon"-Ansatzes
in meinen Werbetexten nutzen, um um die Konversionsrate
zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für mich drin"-Ansatzes genutzt hat?
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Wie kann ich die Kraft des "Was haben sie davon"-Ansatzes
in meinem Werbetext nutzen, um Konversionen zu
erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für sie drin"-Ansatzes nutzt?

Wie kann ich die Kraft des "Was haben wir davon"-Ansatzes
in meinem Werbetext nutzen, um Konversionen zu
steigern?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für uns drin"-Ansatzes genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des "Was ist für die Welt drin"-
Ansatzes in meinen Werbetexten nutzen um die
Konversionsrate zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für die Welt drin"-Ansatzes genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des "Was ist für die Zukunft drin"-
Ansatzes in meinen Texten nutzen um die Konversionsrate
zu erhöhen?
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Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für die Zukunft drin"-Ansatzes genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des "Was ist für die Vergangenheit
drin"-Ansatzes in meinen Werbetexten nutzen um die
Konversionsrate zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für die Vergangenheit drin"-Ansatzes genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des "Was ist für die Gegenwart drin"-
Ansatzes in meinem Werbetexten nutzen, um die
Konversionsrate zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für die Gegenwart drin"-Ansatzes genutzt hat?

Wie kann ich die Kraft des Ansatzes "Was ist für die
Zukunft und die Vergangenheit drin" in in meinem
Werbetext nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Kannst du ein Beispiel für eine erfolgreiche
Werbekampagne nennen, bei der die die die Kraft des "Was
ist für die Zukunft und die Vergangenheit drin"-Ansatzes
genutzt hat?

65

66

67

68

69

70

71



Wie kann ich die Kraft des Ansatzes "Was ist für die
Gegenwart, die Vergangenheit und die Zukunft drin in
meinem Text nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht der Fragen in meinen Texten
nutzen, um das Engagement zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft des Geschichtenerzählens in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft des Vertrauten in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Unbekannten in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Unbekannten in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Bekannten in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Unterbewusstseins in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Kraft des Bewusstseins in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

72

73

74

75

76

77

78

79

80



Wie kann ich die Kraft der Einfachheit in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht der Komplexität in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Negativen in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft des Positiven in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Macht des Persönlichen in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft des Unpersönlichen in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht der ersten Person in meinen Texten
nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht der zweiten Person in meinen
Texten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht der dritten Person in meinen
Texten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Präsens in meinen Texten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?
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Wie kann ich die Macht der Vergangenheit in meinen
Texten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft der Zukunft in meinen Texten
nutzen, um mehr Umsatz zu machen?

Wie kann ich die Macht des Hypothetischen in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Realen in meinen Werbetexten
nutzen, um den Umsatz zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Fantastischen in meinen
Texten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Wie kann ich die Kraft des Unterschwelligen in meinen
Werbetexten nutzen, um mehr Kunden zu gewinnen?

Wie kann ich die Kraft des Superliminalen in meinen Texten
nutzen, um die Konversionen zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Direkten in meinen
Werbetexten nutzen, um den Umsatz zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Indirekten in meinen
Werbetexten nutzen, um den Umsatz zu steigern?

Wie kann ich die Macht des Impliziten in meinen
Werbetexten nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?
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Wie kann ich fesselnde Überschriften erstellen, die die
Aufmerksamkeit der Leser/innen wecken?

Was sind die besten Methoden, um überzeugende Texte zu
schreiben?

Wie kann ich in meinen Texten Geschichten erzählen, um
die Leser/innen anzusprechen?

Was sind häufige Fehler, die man beim Schreiben von
Werbetexten vermeiden sollte?

Wie kann ich emotionale Auslöser in meinen Werbetexten
nutzen, um die Konversionsrate zu erhöhen?

Welche Möglichkeiten gibt es, Sprache im Werbetext
effektiv einzusetzen?

Wie kann ich Social Proof in meinen Texten einsetzen, um
Vertrauen aufzubauen?

Welche Techniken gibt es, um in meinen Texten ein Gefühl
der Dringlichkeit zu erzeugen?

Wie kann ich in meinen Werbetexten Powerwörter
verwenden, um eine starke emotionale Reaktion zu
erzeugen?

Wie kann ich Humor in meinen Werbetexten einsetzen, um
die Botschaft noch fesselnder zu machen?
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Wie kann ich überzeugende Techniken wie Verknappung,
Autorität und Sympathie in meinen Werbetexten
einsetzen?

Wie kann ich durch Storytelling meine Texte
überzeugender gestalten?

Wie kann ich überzeugende Werbetexte einsetzen, um die
Konversionsrate auf meiner Website zu erhöhen?

Wie kann ich mit Werbetexten die Bekanntheit meiner
Marke steigern?

Wie kann ich mit Copywriting das Engagement in den
sozialen Medien erhöhen?

Welche Möglichkeiten gibt es, mit Texten die Öffnungs- und
Klickraten von E-Mails Klickraten zu erhöhen?

Wie kann ich mit Texten den Umsatz auf E-Commerce-
Websites steigern?

Wie kann ich mit Copywriting die Lead-Generierung
steigern?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Call-to-Action-
Buttons erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Landing Pages
erstellen?

111

112

113

114

115

116

117

118

119

120



Wie kann ich mit Copywriting effektive
Produktbeschreibungen erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive E-Mail-Kampagnen
erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Werbebriefe
erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Broschüren
erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Infografiken
erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle
Videodrehbücher erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Podcast-
Skripte erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting effektive
Social Media Posts zu erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Werbetexte
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, mit Copywriting effektive
Taglines zu erstellen?
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Wie kann ich mit Werbetexten wirksame Slogans kreieren?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting effektive
Jingles zu erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Anzeigen
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um effektive Radiowerbung
zu texten?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Fernsehwerbung
machen?

Welche Möglichkeiten gibt es, Werbetexte zu schreiben, um
effektive Plakate zu erstellen?

Wie kann ich mit Werbetexten wirksame Verpackungen
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting effektive
Direktmailing-Kampagnen zu erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Broschüren
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting effektive
Printanzeigen zu erstellen?
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Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Flyer erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, Werbetexte zu schreiben, um
Plakate zu gestalten?

Wie kann ich mit Copywriting wirkungsvolle Plakate
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting
wirkungsvolle Social-Media-Anzeigen zu erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Suchanzeigen
erstellen?

Welche Möglichkeiten gibt es, um mit Copywriting effektive
Videoanzeigen zu erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Remarketing-
Anzeigen erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Leadmagneten
erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Webinare erstellen?

Wie kann ich mit Copywriting effektive Verkaufstrichter
erstellen?
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Prompts für
Content Outline



Agiere als Content-Marketing-Spezialist für eine Koch-
Website. Erstelle einen umfassenden Blog-Beitrag, der
Tipps und Tricks für die Zubereitung von Mahlzeiten
enthält und sich an Berufstätige richtet. Berufstätige mit
einer gewünschten Länge von 1200-1500 Wörtern.

Agiere als Content-Marketing-Spezialist für eine
Modemarke. Erstelle einen umfassenden Blog Blog-Beitrag,
der Tipps und Tricks für eine nachhaltige Garderobe
enthält, Tipps und Tricks für eine nachhaltige Garderobe,
die sich an umweltbewusste Verbraucher richten.
gewünschten Länge von 1200-1500 Wörtern.

Erstelle als erfahrener Werbetexter einen umfassenden,
SEO-optimierten Blogbeitrag für das Keyword "Budget
Travel Hacks", der sich an eine Zielgruppe für preiswerte
Reisen richtet und und einer gewünschten Länge von
1500-2000 Wörtern.

Erstelle als erfahrene/r Texter/in einen umfassenden, SEO-
optimierten Blogbeitrag für das Keyword "Digital Marketing
Trends", der sich an eine Zielgruppe von Kleinunternehmen
richtet im Umgangston und mit einer gewünschten Länge
von 1500-2000 Wörtern.

Prompts für Content Outline
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Erstelle als Content-Stratege einen Redaktionskalender für
einen Wellness-Blog, der sich an ein Millennial-Publikum
anspricht. Der Kalender sollte die nächsten sechs Monate
abdecken und eine Mischung aus immergrünem und
aktuellem Inhalt enthalten.

Als UX-Autor/in schreibst du einen Text für die
Benutzeroberfläche einer mobilen Bank-App, die das
Bankgeschäft für ältere Menschen vereinfachen soll.

Entwickle als Social-Media-Manager/in eine Social-Media-
Strategie für ein B2B-SaaS-Unternehmen das seinen
Bekanntheitsgrad erhöhen und über LinkedIn neue
Kunden gewinnen will.

Als technischer Redakteur erstellst du ein
Benutzerhandbuch für ein neues Softwareprodukt, das
sich an für nicht-technische Benutzer. Das Handbuch sollte
knapp und leicht verständlich sein und alle alle wichtigen
Funktionen des Produkts enthalten.
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Schreibe als Marketingtexter/in einen Text für die Landing
Page einer E-Commerce-Website, die umweltfreundliche
Haushaltsprodukte verkauft. Der Text sollte überzeugend
und SEO-freundlich sein und sich auf die auf die Vorteile
der Produkte konzentrieren.

Entwickle als Content-Marketer einen Content-Marketing-
Plan für ein Startup, das einen Abonnementservice für
Telearbeiter anbietet. Der Plan sollte die nächsten 12
Monate abdecken Monate abdecken und eine Mischung
aus Blogbeiträgen, Videos und Social-Media-Inhalten
enthalten.

Schreibe als technischer Autor mit Erfahrung in der API-
Dokumentation einen Entwicklerleitfaden für ein neues
API-Produkt, das sich an Entwickler von mobilen Apps
richtet. Der Leitfaden sollte umfassend, leicht verständlich
und mit Codebeispielen versehen sein.

Schreibe als Texter/in eine E-Mail-Sequenz für ein B2C-
Unternehmen, das Bio-Hautpflegeprodukte verkauft.
Produkte verkauft. Die Sequenz sollte überzeugend und
ansprechend sein und darauf abzielen, die Abonnenten in
Kunden zu verwandeln.
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Entwickle als Content-Stratege einen Content-Marketing-
Plan für ein Software-Unternehmen, das das sich auf
Cybersicherheit spezialisiert hat. Der Plan sollte eine
Mischung aus Gated und Ungated Inhalte enthalten und
sich darauf konzentrieren, potenzielle Kunden über die
Bedeutung von Cybersicherheit aufklären.

Schreibe als freiberuflicher Autor einen ausführlichen
Artikel über die Vorteile der Meditation für einen
Gesundheits- und und Wellness-Blog. Der Artikel sollte gut
recherchiert sein, Zitate von Experten enthalten und und in
einem ansprechenden und informativen Ton geschrieben
sein.

Erstelle als erfahrener Werbetexter eine umfassende, SEO-
optimierte Blogpost für das Keyword [X], der sich an eine
Zielgruppe von [X] richtet, in einem unterhaltsamen Ton
und mit einer gewünschten Länge von 1500-2000
Wörtern.

Angenommen, du bist Content Marketer: Erstelle einen
SEO-optimierten Blogbeitrag, der der verschiedene
Produkte oder Dienstleistungen zum Keyword [X]
vergleicht und kontrastiert und sich an Verbraucher mit
einem neutralen Ton und einer gewünschten Länge von
1000-1500 Wörtern.
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Erstelle als freiberuflicher Autor eine umfassende
Gliederung für einen Blogbeitrag, in dem du die
einzigartigen Eigenschaften und Vorteile von [X] vorstellt
und sich mit einem überzeugenden Ton an [Produkt]-Fans
richtet. Tonfall und einer gewünschten Länge von 1500-
2000 Wörtern.

Als technischer Redakteur mit Erfahrung in SEO, erstelle
bitte einen detaillierten Entwurf für einen Blogbeitrag
Schritt-für-Schritt-Anleitung für die Nutzung von [X], die
sich an Anfänger richtet und einen freundlichen und
freundlichen und hilfsbereiten Ton und einer gewünschten
Länge von 800-1000 Wörtern.

Erstelle als Content-Marketing-Spezialist einen
umfassenden Blog-Beitrag mit Tipps und Tricks für [X], die
sich an Heimwerker richten, in einem mit einem
unterhaltsamen Ton und einer gewünschten Länge von
1200-1500 Wörtern.

Liste die wichtigsten Ideen für einen Blogbeitrag über
[Thema] auf und stelle sie in einer Tabelle dar.
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Skizziere die wichtigsten Elemente einer ausführlichen
Anleitung zu [Thema], die du in einem Blogpost verwenden
kannst. als ob du ein erfahrener Autor wärst.

Schreibe sieben Zwischenüberschriften für den Blogartikel
mit dem Titel [Titel]; die Titel sollten einprägsam und
maximal 60 Zeichen lang sein.

Angenommen, du bist ein Spezialist für Content Marketing,
dann schreibe eine ausführliche Gliederung mit einer
zweistufigen Überschriftenstruktur für einen Blogartikel
mit dem Titel [title].

Analysiere als Social Media Content Writer diese
Gliederung [Gliederung] und entferne/hinzugefügte Teile,
wenn nötig, um den Blogbeitrag ansprechender und
informativer zu gestalten.
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Prompts für
Content

Verbesserung



Verbessere [Text], um sicherzustellen, dass der Inhalt für die
[Zielgruppe] relevant und informativ ist. Zielgruppe].

Überarbeite [Text] und verwende Überschriften und
Zwischenüberschriften, um den Inhalt aufzulockern und ihn
leichter zu lesen, indem du das Schlüsselwort
[Schlüsselwort] verwendest.

Paraphrasiere diesen [Text] und verwende Aktiv und kurze
Sätze, um den Inhalt für [Zielgruppe] im Kontext von
[Stichwort] lesbarer zu machen.

Verbessere diesen [Text], indem du einen Call-to-Action
(CTA) hinzufügst, um die Leser zu einer Aktion zu ergreifen,
z. B. sich für einen Newsletter anzumelden oder ein Produkt
zu kaufen.

Schreibe diesen [Text] neu, indem du relevante Zitate und
Statistiken einfügst, um deine Argumente zu untermauern
und den Inhalt vertrauenswürdiger zu machen.

Umschreibe diesen [Text] mit Anekdoten und
Erzähltechniken, um den Inhalt fesselnder und
einprägsamer zu machen.

Prompts für Content Verbesserung
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Verbessere diesen [Text] und überlege dir, ob du den Inhalt
mit Humor auflockern kannst, um ihn angenehmer zu lesen.

Verbessere diesen [Text], indem du den Inhalt korrekturliest,
um Tippfehler, grammatikalische grammatikalische Fehler
oder andere Fehler zu beseitigen.

Schreibe diesen [Text] um, indem du sicherstellst, dass der
Inhalt leicht zu lesen ist, indem du Aufzählungspunkte
nummerierte Listen und fett oder kursiv gedruckten Text.

Schreibe diesen [Text] um, indem du den Leser zur Mitarbeit
aufforderst, indem du Fragen stellst und Kommentare am
Ende des Textes.

Schreibe den obigen Text um und verwende [Keyword 1,
Keyword 2, Keyword 3] als SEO-Keywords.

Formuliere den obigen Text in einem spielerischen Tonfall
um, damit er für die Leser leichter zu lesen ist. Publikum
leichter zu lesen ist und [Schlüsselwörter] enthält.

Agiere als Werbetexter im SaaS-Geschäft und erstelle eine
Zusammenfassung des folgenden Inhalts mit [X] Wörtern.
des folgenden Inhalts, wobei du die wichtigsten
Informationen beibehältst und das Schlüsselwort [X] in die
Zusammenfassung ein, wenn möglich:...
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Handle als Inhaltsspezialist und paraphrasiere diesen
Blogabschnitt [Blogabschnitt] so, dass er mit diesem Blog-
Abschnitt [Blog-Abschnitt] in Bezug auf Tonfall, Sprache und
allgemeinen Stil an.

Als alter Komiker, der jetzt in der Content-Marketing-Branche
arbeitet, verbessere diese YouTube-Videobeschreibung so,
dass sie lustig und fesselnd ist; verwende Wortspiele und um
den Bezug zur Realität herzustellen.

"Verbessere den folgenden Absatz und ergänze ihn mit
relevanten Statistiken aus hochrangigen Quellen an und gib
mir, wenn möglich, die Quellenlinks. Schreibe ihn in einem
muttersprachlichen Ton mit einem sachkundigen Ton und
lass die Emotionen des Lesers mitschwingen."

"Schreibe einen Absatz über [Dein Stichwort] in einem
erzählenden Stil und mache relevante Beispiel für die Leser,
berücksichtige verschiedene Standpunkte und füge
zuverlässige Statistiken mit Quellen. Überschreite auch nicht
[X Wörter].

"Schreibe einen Absatz über [Dein Stichwort] und füge
relevante Statistiken hinzu (füge die Links der Quellen an) und
berücksichtige verschiedene Perspektiven. Schreibe ihn in
einem [X Ton] und überschreite nicht mehr als [X Wörter] und
gib am Ende die Links zu den Quellen an.
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"Schreibe einen Absatz und nenne die wichtigsten
Erkenntnisse über [dein Stichwort], aber beginne nicht mit
allgemeinen Formulierungen wie "Das war's" oder "Das war's",
sei kreativ und hinterlasse einen letzten Eindruck bei den
Lesern. Schreibe ihn in [bevorzugter Tonfall] wie ein
[englischer oder Amerikaner] und überschreite nicht [X
Wörter].

"Schreibe einen Werbetext für (Details zu deinem Produkt und
deiner Kampagne), aber schreibe ihn in aber schreibe ihn in
einem natürlichen Stil, verwende emotionale Auslöser und
spreche die Leser an.

"Erstelle eine Liste mit [X] häufig gestellten Fragen zu [Deinem
Schlüsselwort] und gib und beantworte jede davon unter
Berücksichtigung der SERP- und Rich-Resultate-Richtlinien.

"Schreibe eine einprägsame Überschrift über [dein Thema]
und versuche, mit Worten zu spielen, damit es Spaß macht,
beziehe die Nutzer am Ende mit ein, stelle ihnen Fragen,
verwende relevante Emojis und 3 Hashtags am dem Ende"

"Schreibe einen [X-teiligen] Twitter-Thread über [dein Thema]
und erwähne die wichtigsten Erkenntnisse wie [Hier kannst du
die Dinge erwähnen, die du in den Thread aufnehmen willst].
Schreibe ihn in einem [Dein bevorzugter Ton] und einem
aufmerksamkeitsstarken Stil, aber mach ihn nicht zu sehr
werblich. Verwende relevante Emojis und mindestens 2
Hashtags für jeden Tweet."

19

20

21

22

23



"Schreibe mir eine möglichst detaillierte
Produktbeschreibung für [Name und Beschreibung deines
Produkts]. detailliert wie möglich. Nimm die folgende
Produktbeschreibung als Beispiel" [Hier gibst du du eine
andere Produktbeschreibung, damit der Bot genau versteht,
was du willst und Ergebnis im gleichen Stil liefern kann]

"Schreibe ein YouTube-Videoskript für ein Video mit dem
Titel ["Dein Titel"] und füge die folgenden Details. [Hier
kannst du die Details hinzufügen, die du im Video
hervorheben und deinen Tonfall bestimmen willst. deinen
Tonfall definieren]".

"Schreibe ein TikTok-Videoskript für ein [X Minuten] Video
im GenZ-Stil und erkläre das Set und schlage einen
Schnittstil und eine passende Musik vor."
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Prompts für
Blogerstellung



"Ich brauche einen [Typ von Blogpost], der meinen [idealen
Kunden] davon überzeugt, mein [Produkt/Dienstleistung] zu
kaufen mein [Produkt/Dienstleistung] zu kaufen, indem er
seine einzigartigen Vorteile hervorhebt und mögliche
Einwände."

"Ich suche nach einem [Typ von Blogpost], der Vertrauen
und Glaubwürdigkeit bei meiner [idealen Kundenpersona]
Vertrauen und Glaubwürdigkeit schafft, indem er die Erfolge
und Erfahrungsberichte früherer Kunden hervorhebt
Kunden hervorhebt, die mein [Produkt/Dienstleistung]
genutzt haben."

"Ich brauche einen [Typ von Blogpost], der bei meiner
[idealen Kunden-Persona] [Emotionen] für mein
[Produkt/Dienstleistung] weckt Gefühl für mein
[Produkt/Dienstleistung] weckt und sie dazu bringt,
[gewünschte Handlung] mit einem Gefühl der Dringlichkeit."

"Ich suche einen [Typ von Blogpost], der die einzigartigen
Eigenschaften und Vorteile meines
[Produkts/Dienstleistung] meines [Produkts/Dienstleistung]
für [ideale Kundenpersona] aufzeigt und sie zum Kauf
bewegt. kaufen."

Prompts für Blogerstellung
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"Ich brauche einen [Art des Blogbeitrags], der Einwände
und Bedenken ausräumt, die meine [ideale
Kundenpersönlichkeit] über mein [Produkt/Dienstleistung]
hat und sie davon überzeugt, [gewünschte Handlung]
vorzunehmen. [gewünschte Aktion] zu unternehmen."

"Ich suche nach einem [Typ von Blogpost], der die
Funktionen und Vorteile meines [Produkts/Dienstleistung]
für [Kunden] klar und deutlich erklärt.
[Produkt/Dienstleistung] erklärt und sie mit einer starken
Aufforderung zum Kauf überzeugt. mit einem starken Call-
to-Action zum Kauf überredet."

"Ich brauche einen [Typ von Blogpost], der die Probleme
und Bedürfnisse meiner [idealen Kundenpersona]
anspricht und ihnen zeigt, dass mein
[Produkt/Dienstleistung] die Lösung ist, nach der sie die
Lösung ist, nach der sie gesucht haben."

"Ich suche nach einem [Typ von Blogpost], der meine
[ideale Kundenpersona] mit einer mit einer starken
Überschrift und einem Aufhänger anlockt und sie dann mit
überzeugender überzeugende Sprache und überzeugende
Beweise."
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"Ich brauche einen [Typ von Blogbeitrag], der eine
Geschichte über mein [Produkt/Dienstleistung] erzählt und
wie es wie es [der idealen Kundenperson] geholfen hat, ihr
[Ziel] zu erreichen, und zwar auf eine nachvollziehbare und
fesselnde Weise."

"Ich suche einen [Typ von Blogpost], der den Wert und die
Vorteile meines [Produkts/Dienstleistung]
[Produkt/Dienstleistung] für [ideale Kundenpersona]
aufzeigt und sie davon überzeugt, [gewünschte Handlung]
zu ergreifen mit Social Proof und Elementen, die ihre
Glaubwürdigkeit stärken.

"Ich brauche einen [Typ von Blogpost], der direkt die
Bedürfnisse und Probleme meiner [idealen
Kundenpersona] anspricht und sie davon überzeugt,
[gewünschte Aktion] durchzuführen. [ideale
Kundenpersona] anspricht und sie mit einem Gefühl der
Dringlichkeit und einem starken Angebot dazu bringt,
[gewünschte Handlung] zu ergreifen. Dringlichkeit und
einem starken Angebot."

"Ich suche einen [Typ von Blogpost], der meine [ideale
Kunden-Persona] über ein bestimmten [Thema] aufklärt
und sie dazu bringt, [gewünschte Aktion] auf meiner
[Website/Produkt] durchzuführen."
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"Ich brauche einen [Typ von Blogpost], der wertvolle und
relevante Informationen für meine [ideale Kundenpersona]
liefert und sie dazu bringt, [gewünschte Aktion] auf meiner
[Website/Produkt] durchzuführen. [ideale Kunden-
Persona] liefert und sie dazu bringt, [gewünschte Aktion]
auf meiner [Website/Produkt] durchzuführen. Produkt]."

"Ich suche einen [Typ eines Blogbeitrags], der meine [ideale
Kunden-Persona] mit einer einzigartigen und fesselnden
Perspektive auf [Thema] anspricht und sie dazu bringt,
[gewünschte Aktion] auf meiner [Website/Produkt]
durchzuführen."

"Ich suche einen [Typ von Blogbeitrag], der meinen [idealen
Kunden] direkt anspricht und ihn zu [gewünschte Aktion]
auf meiner [Website/Produkt] bewegt. Persona] anspricht
und sie dazu bringt, [gewünschte Handlung] auf meiner
[Website/Produkt] vorzunehmen." Titel erstellen

Erstelle [X] verschiedene Titel-Tags mit maximal 60
Zeichen für den folgenden Text. Sie müssen beschreibend
sein und das Wort "Keyword" enthalten:....
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Ich möchte, dass du als ausgefallener Titelgenerator
fungierst. Ich werde Schlüsselwörter per Komma eingeben
und du antwortest mit ausgefallenen Titeln. Meine ersten
Stichworte sind API, Test und Automatisierung.

Erstelle einprägsame Blogpost-Titel, die sich auf die
folgende Liste von SEO-Keywords beziehen:...

Gestalte den Titel des Blogartikels, [title], ansprechender.

Schreibe drei Beispiele für verschiedene Blogpost-Titel mit
höheren Klickraten für das vorgegebenen Thema.
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Prompts für
Social Media



"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die mein [Produkt/Dienstleistung]
[Produkt/Dienstleistung] meiner [idealen Kunden-Persona]
vorstellt und sie mit Hilfe von [Influencer-Typ], der mit
unseren Markenwerten übereinstimmt, dazu bringt,
[gewünschte Aktion] mit Hilfe von [Influencer-Typ], der mit
unseren Markenwerten übereinstimmt.

"Ich brauche einen Entwurf für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die meinen [idealen Kunden Persona] mit
[bestimmten Inhalten] von [Influencer] anspricht, die die
Vorteile unseres [Produkts/unserer Produkte] authentisch
die Vorteile unseres [Produkts/unserer Dienstleistung]
vermitteln und sie zum Kauf anregen.

"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die die Autorität und
Glaubwürdigkeit von [Influencer-Typ] nutzt, um meinen
[idealen Kunden] davon zu überzeugen, unser
[Produkt/Dienstleistung] auszuprobieren und ihre positiven
Erfahrungen mit ihren Followern zu teilen."

"Ich brauche einen Entwurf für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die meinen [idealen Kunden Persona] mit
[bestimmte Art von Inhalten] von [Influencer-Typ]
anspricht, der die einzigartigen einzigartigen Eigenschaften
und Vorteile unseres [Produkts/Dienstleistung] auf
überzeugende und authentische Weise präsentieren.

Prompts für Social Media
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"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die die Reichweite Reichweite und
den Einfluss von [Influencer] nutzt, um die Bekanntheit
und den Absatz unseres [Produkts/Dienstleistung] bei
meiner [idealen Kundenpersona] zu steigern.

"Ich brauche ein Konzept für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die ein Gefühl der Dringlichkeit und FOMO für
meine [ideale Kunden-Persona] erzeugt, indem ich
[Influencer-Typ] einsetze, der exklusive Angebote und
Aktionen für unser [Produkt/Dienstleistung] teilen."

"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die den sozialen Beweis und die
Glaubwürdigkeit von [Influencer] nutzt, um meinen [idealen
Kunden] davon zu überzeugen, unser
[Produkt/Dienstleistung] auszuprobieren und ihre
positiven Erfahrungen mit ihren Followern zu teilen."

"Ich brauche einen Entwurf für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die die Authentizität und die Authentizität und
Sympathie von [Influencer-Typ] nutzt, um meine [ideale
Kunden-Persona] anzusprechen und zu überzeugen zu
überzeugen, [gewünschte Aktion] für unser
[Produkt/Dienstleistung] durchzuführen."

5

6

7

8



"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die meine [ideale Kunden-Persona]
mit [bestimmte Art von Inhalt] von [Influencer-Typ]
anspricht, der die wertvolle und relevante Informationen
über unser [Produkt/Dienstleistung] weitergeben und sie
dazu ermutigen [gewünschte Aktion] zu ergreifen."

"Ich brauche einen Entwurf für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die die Autorität und die Autorität und das
Fachwissen von [Influencer] nutzt, um meinen [idealen
Kunden] über die Vorteile unseres
[Produkts/Dienstleistung] aufzuklären unseres
[Produkts/Dienstleistung] zu informieren und sie zum Kauf
zu bewegen.

"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die den Einfluss und die den Einfluss
und die Reichweite von [Art des Influencers] nutzt, um den
Traffic und den Umsatz für unser [Produkt/Dienstleistung]
für meine [ideale Kundenpersona] zu steigern."

"Ich brauche ein Konzept für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die meinen [idealen Kunden Persona] mit
[bestimmte Art von Inhalt] von [Influencer] anspricht, der
die einzigartigen einzigartigen Eigenschaften und Vorteile
unseres [Produkts/Dienstleistung] auf unterhaltsame und
kreative Art und Weise präsentieren."
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"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die die soziale und die
Glaubwürdigkeit von [Influencer] nutzt, um meinen [idealen
Kunden] davon zu überzeugen, unser
[Produkt/Dienstleistung] auszuprobieren und ihre positiven
Erfahrungen mit ihren Followern zu teilen."

"Ich brauche einen Entwurf für eine Influencer-Marketing-
Kampagne, die die Authentizität und die Authentizität und
den Bezug zu [Influencer-Typ] nutzt, um meine [ideale
Kunden-Persona] anzusprechen und zu überzeugen zu
überzeugen, [gewünschte Aktion] für unser
[Produkt/Dienstleistung] durchzuführen."

"Ich suche nach einem Konzept für eine Influencer-
Marketing-Kampagne, die meine [ideale Kunden-Persona]
mit [bestimmte Art von Inhalten] von [Influencer-Typ]
anspricht, die die wertvolle und relevante Informationen
über unser [Produkt/Dienstleistung] liefern und sie dazu
ermutigen [gewünschte Aktion] zu ergreifen."

"Ich suche nach einer Idee für eine Instagram-Story, die die
einzigartigen Eigenschaften und Vorteile meines
[Produkts/Dienstleistung] auf kreative und ansprechende
Weise fesselnden Weise präsentiert."
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"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die meiner
[idealen Kunden-Persona] wertvolle und relevante
Informationen meine [ideale Kunden-Persona] wertvolle
und relevante Informationen über [Thema] liefert und sie
mit einer Aktion] mit einer klaren und fesselnden
Botschaft."

"Ich suche nach einer Idee für eine Instagram-Story, die die
Authentizität und meiner [Marke/Unternehmen] nutzt, um
meine [ideale Kundenpersona] anzusprechen und zu
überzeugen, die [gewünschte Aktion] durchzuführen."

"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die die
Erfolgsgeschichten früherer Kunden zeigt Kunden zeigt, die
mein [Produkt/Dienstleistung] genutzt haben, und die
meinen [idealen Kunden Persona] zu einem Kauf
überreden."

"Ich suche nach einer Idee für eine Instagram-Story, die
meine [ideale Kunden-Persona] mit Inhalten hinter den
Kulissen anspricht und sie mit einem Gefühl von
Exklusivität und Authentizität zu [gewünschter Handlung]
bewegt. Gefühl von Exklusivität und Authentizität."
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"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die meine
[ideale Kunden-Persona] mit einer und authentischen
Botschaft anzieht und sie dann mit einem starken Aufruf
zur Handlung und einem einer starken Aufforderung zur
Handlung und überzeugendem Bildmaterial."

"Ich suche nach einer Idee für eine Instagram-Story, die
eine Schritt-für-Schritt-Anleitung enthält, wie wie ich mein
[Produkt/Dienstleistung] verwende und meine [ideale
Kundenpersona] mit klaren und mit einer klaren und
überzeugenden Anleitung zum Kauf zu bewegen."

"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die den
Social Proof und die Glaubwürdigkeit von Kunden nutzt,
um meinen [idealen Kunden] davon zu überzeugen, mein
[Produkt/ Dienstleistung] auszuprobieren. Dienstleistung]
auszuprobieren."

"Ich suche nach einer Instagram-Story-Idee, die mein
[Produkt/Dienstleistung] mit ähnlichen Angeboten auf dem
Markt vergleicht und meine [ideale Kunden-Persona] davon
überzeugt, sich für uns zu entscheiden. mit klaren und
überzeugenden Beweisen."

"Ich brauche eine Instagram-Story-Idee, die zeigt, wie mein
[Produkt/Dienstleistung] die spezifischen Probleme und
Bedürfnisse meiner [idealen Kunden-Persona] auf eine
nachvollziehbare und fesselnden Weise."
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"Ich suche nach einer Instagram-Story-Idee, die meiner
[idealen Kunden-Persona] ein einzigartiges und fesselndes
Angebot macht. und sie mit einem Gefühl der Dringlichkeit
und Exklusivität dazu bringt, [gewünschte Handlung] zu
ergreifen. Gefühl der Dringlichkeit und Exklusivität.

"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die
Vertrauen und Glaubwürdigkeit bei meiner [idealen
Kundenpersona] schafft, indem sie Kundenpersönlichkeit]
Vertrauen und Glaubwürdigkeit schafft, indem sie die
Kompetenz und Professionalität meines [Unternehmens/
meiner Marke] zeigt. Marke] zeigt."

"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die die
einzigartigen und persönlichen Erfahrungen meiner [idealen
Kunden-Persona] mit meinem [Produkt/Dienstleistung]
zeigt und sie davon überzeugt sie dazu zu bewegen, ihre
positive Bewertung mit ihren Followern zu teilen.

"Ich suche nach einer Idee für eine Instagram-Story, die ein
Gefühl der Gemeinschaft und Zugehörigkeitsgefühl für
meine [ideale Kunden-Persona] schafft, indem sie
nutzergenerierte Inhalte vorstellt und und sie dazu
ermutigt, ihre eigenen Erfahrungen mit meinem
[Produkt/Dienstleistung] zu teilen."

"Ich brauche eine Idee für eine Instagram-Story, die einen
Vorgeschmack auf kommende Produkte oder Produkte oder
Dienstleistungen gibt und bei meinem [idealen Kunden] ein
Gefühl der Vorfreude und Aufregung erzeugt. Persona] mit
einer klaren und überzeugenden Handlungsaufforderung.
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Prompts für
SEO &

Marketing
Content



Ich möchte, dass du als SEO-Experte agierst. Meine erste
Anfrage lautet: "Ich brauche Hilfe bei der Entwicklung einer
SEO-Strategie für mein Unternehmen."

Ich möchte, dass du als SEO-Experte tätig wirst. Meine erste
Anfrage lautet: "Ich brauche Hilfe, um zu verstehen, wie man
einen effektiven SEO-Leitfaden erstellt."

Ich möchte, dass du als Social Media Influencer agierst. Du
erstellst Inhalte für verschiedene Plattformen wie
Instagram, Twitter oder YouTube und interagierst mit
deinen Followern, um die Markenbekanntheit zu erhöhen
und Produkte oder Dienstleistungen zu bewerben. Mein
erster Vorschlag lautet: "Ich brauche Hilfe bei der Erstellung
einer ansprechenden Kampagne auf Instagram, um eine
neue Kollektion von Athleisure-Kleidung zu bewerben."

Ich möchte, dass du als Social Media Manager fungierst. Du
wirst dafür verantwortlich sein, Kampagnen auf allen
relevanten Plattformen zu entwickeln und durchzuführen,
mit dem Publikum in Kontakt zu treten, indem du auf
Fragen und Kommentare antwortest, die Konversationen
mit Hilfe von Community-Management-Tools überwachst,
den Erfolg mit Hilfe von Analysen misst, ansprechende
Inhalte erstellst und regelmäßig aktualisierst. Mein erster
Vorschlag lautet: "Ich brauche Hilfe bei der Verwaltung der
Präsenz einer Organisation auf Twitter, um die
Markenbekanntheit zu erhöhen."

Prompts für SEO & Marketing Content
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Umschreibe die folgende E-Mail als SEO-Spezialist; halte sie
lustig und professionell und achte dabei auf die
Grammatikregeln:...

Empfehle X beliebte Blogs über [Nische], die [Thema]
behandeln, und ihre URLs in einer Tabelle.

Ich brauche dich als Texter, um ein Skript für ein Webinar
zu erstellen, das informativ ist und technisch versierte
Personen anspricht. Der Inhalt sollte die Vorteile
hervorheben, die es mit sich bringt, auf dem neuesten Stand
der Technik zu bleiben und eine reibungslose Verbindung
zu haben.

Bitte betätige dich als Texter/in und gestalte eine Hashtag-
Kampagne für ein Produkt. Der Ton sollte informativ sein
und Kunden ansprechen, die das Beste für ihr Geld wollen.
Der Schwerpunkt sollte darauf liegen, wie das Produkt
ihnen hilft, ihre Investitionen zu maximieren und das Beste
für ihr Geld zu bekommen.

Schreibe als Content Marketer eine einprägsame Meta-
Beschreibung für einen Blogbeitrag mit dem Schlüsselwort
[X] und achte darauf, dass die Meta-Beschreibung maximal
[X] Zeichen lang ist.

Als SEO-Experte möchte ich, dass du eine Strategie
entwickelst, um das Suchmaschinenranking von [URL] für
die Keywords zu verbessern: "[Keyword 1]", "[Keyword 2]"
und "[Keyword 3]". Technische SEO - Aufforderungen
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Erstelle das Schema-Markup der FAQ-Seite für die
folgenden Fragen und Antworten:...

Erstelle die hreflang-Tags für Seiten, die auf [Land] in
[Sprache], [Land] in [Sprache] und [Land] in [Sprache]
ausgerichtet sind...

Erstelle die .htaccess Rewrite-Regeln für die 301-
Weiterleitung von [Quellort] nach [Zielort] ...

Erstelle robots.txt-Regeln, um das Crawlen von [zu
blockierender Ort] zu blockieren, aber das Crawlen von [zu
crawlender Ort] innerhalb der Domäne zu erlauben...
Erstelle eine gültige XML-Sitemap mit den folgenden URLs:
[URLs]

Erstelle ein no-follow und canonical für [URL].

Handle als SEO-Spezialist, analysiere [Website-URL] und
mache Verbesserungsvorschläge zur technischen SEO,
wobei du die Verbesserungsmöglichkeiten in einer Tabelle
auflistest. SEO-Liste - Aufforderungen

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Titel-Tags und Meta-
Beschreibungen meiner Website für Onpage-SEO für meine
Website zum Thema {Thema} zu optimieren.

Ich suche nach Möglichkeiten, die Ladezeit und die
Seitengeschwindigkeit meiner Website zu verbessern, um
Onpage-SEO für meine Website zum Thema "{Thema}" zu
betreiben.
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Ich suche nach Möglichkeiten, die Ladezeit und die
Seitengeschwindigkeit meiner Website zu verbessern, um
Onpage-SEO für meine Website zum Thema "{Thema}" zu
betreiben.

"Ich suche nach Möglichkeiten, den Inhalt meiner Website
für On-Page-SEO für meine Website über '{Thema}' zu
erstellen und zu optimieren."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich Header-Tags
verwenden und den Inhalt meiner Website für Onpage-SEO
für meine Website über '{Thema}' strukturieren kann."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Bilder und Videos meiner
Website für Onpage-SEO für meine Website zum Thema
'{Thema}' zu optimieren."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die interne Verlinkung für
On-Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
nutzen."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Alt-Tags für Bilder für On-
Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
verwenden."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Schema-Markup für On-
Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
verwenden."
"Ich suche nach Möglichkeiten, Keyword-Recherche und
Targeting für On-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu nutzen."
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"Ich suche nach Möglichkeiten, Keyword-Recherche und
Targeting für On-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu nutzen."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website durch die Verwendung von strukturierten Daten für
'{Thema}' zu verbessern.

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Zugänglichkeit meiner
Website für On-Page-SEO für meine Website über '{Thema}'
zu verbessern".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Social Media Tags für On-
Page-SEO für meine Website über '{Thema}' zu nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die mobile Optimierung
meiner Website für On-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Weiterleitungen und 404-
Fehlerseiten für On-Page-SEO für meine Website zum
Thema '{Thema}' zu nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Analytics und Tracking für
On-Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, strukturierte
Datenauszeichnung für On-Page-SEO für meine Website
zum Thema '{Thema}' zu nutzen".
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"Ich suche nach Möglichkeiten, kanonische Tags für On-
Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
verwenden".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die URL-Struktur meiner
Website zu verbessern, um On-Page-SEO für meine Website
zum Thema '{Thema}' zu betreiben".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Rich Snippets für On-Page-
SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich eine Sitemap für '{Thema}'
erstelle".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich den HTML-Code meiner
Website für '{Thema}' optimiere".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Meta-Robots-Tags für On-
Page-SEO für meine Website zum Thema '{Thema}' zu
verwenden".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich eine robots.txt-Datei für
'{topic}' erstelle".
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"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu optimieren, indem ich schema.org für '{topic}'
verwende".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich JSON-LD für '{topic}'
verwende".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Breadcrumb-Navigation
für On-Page-SEO für meine Website über '{Thema}' zu
nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Rich Media für On-Page-
SEO für meine Website über '{Thema}' zu nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, Multimedia für On-Page-
SEO für meine Website über '{Thema}' zu nutzen".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website durch interne Verlinkung und Ankertexte für
'{Thema}' zu verbessern".

"Ich suche nach Möglichkeiten, die On-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich die XML-Sitemap meiner
Website für '{Thema}' optimiere. SEO-Liste auf Seite -
Aufforderungen

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Off-Page-SEO meiner
Website durch Linkbuilding für '{Thema}' zu verbessern."
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"Ich suche nach Möglichkeiten, die Sichtbarkeit meiner
Website in den sozialen Medien für Off-Page-SEO für
'{Thema}' zu erhöhen."

"Ich suche nach Möglichkeiten, meine Website für lokale
SEO zu optimieren, um die Off-Page-SEO für '{Thema}' zu
verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, mit Gastblogs die Off-Page-
SEO meiner Website für '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Influencer-Marketing zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website zu
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Macht sozialer Signale
für die Off-Page-SEO meiner Website zum Thema '{Thema}'
zu nutzen.

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich kaputte Links für
Off-Page-SEO auf meiner Website zum Thema '{Thema}'
nutzen kann."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Off-Page-SEO meiner
Website durch die Nutzung von Online-Verzeichnissen und
Zitaten für '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Off-Page-SEO für meine
Website zum Thema '{Thema}' durch Pressemitteilungen zu
verbessern."
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"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich Social Bookmarking
nutzen kann, um die Off-Page-SEO für meine Website zu
'{Thema}' zu verbessern.

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich Q&A-Plattformen
nutzen kann, um die Off-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich die
Linkrückgewinnung nutzen kann, um die Off-Page-SEO für
meine Website zum Thema '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich die Beteiligung an
Foren und Communities nutzen kann, um die Off-Page-SEO
für meine Website zum Thema '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Backlink-Analyse von
Mitbewerbern zu nutzen, um die Off-Page-SEO für meine
Website zum Thema '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Markenerwähnungen zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Off-Page-SEO meiner
Website zu verbessern, indem ich hochwertige Infografiken
für '{Thema}' erstelle."

"Ich suche nach Möglichkeiten, die Off-Page-SEO für meine
Website zum Thema '{Thema}' mit Schema-Markup zu
verbessern.
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"Ich suche nach Möglichkeiten, Online-Pressemitteilungen
zu nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website zum
Thema '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich Online-Verzeichnisse
und Zitate nutzen kann, um die Off-Page-SEO für meine
Website über '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich soziale Medien
nutzen kann, um die Off-Page-SEO für meine Website zum
Thema '{Thema}' zu verbessern.

"Ich suche nach Möglichkeiten, Social Media-Anzeigen zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website zum Thema
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Web 2.0-Eigenschaften zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Podcasts und Videos zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, E-Mail-Marketing zu nutzen,
um die Off-Page-SEO für meine Website zu '{Thema}' zu
verbessern."
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"Ich suche nach Möglichkeiten, Dokumentenaustausch-
Seiten zu nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website
zum Thema '{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, wie ich mobile Apps nutzen
kann, um die Off-Page-SEO für meine Website zum Thema
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Kleinanzeigen zu nutzen, um
die Off-Page-SEO für meine Website über '{Thema}' zu
verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Bookmarking und Tagging
zu nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website über
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Linktausch und Linkkauf zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website zum Thema
'{Thema}' zu verbessern."

"Ich suche nach Möglichkeiten, Öffentlichkeitsarbeit zu
nutzen, um die Off-Page-SEO für meine Website zu
'{Thema}' zu verbessern."
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Erstelle mit Hilfe des AIDA-Rahmens eine E-Mail-
Marketingkampagne, die die die Aufmerksamkeit deiner
Zielgruppe mit einer fesselnden Überschrift fesselt,
Interesse weckt, indem das Problem deiner idealen
Kundenpersona erörtert, Begehrlichkeiten weckt, indem du
die Vorteile deines Produkts/Dienstes hervorhebt und zum
Handeln auffordert, indem du einen klare Aufforderung zum
Handeln.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die das
Problem deiner idealen Kundenpersona das Problem deiner
idealen Kundenpersona aufzeigt, ihre Probleme anspricht
und eine Lösung anbietet und eine Lösung anbietet, indem
du die Vorteile deines Produkts/ deiner Dienstleistung
aufzeigst.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die die
Funktionen, Vorteile und die Funktionen, Vorteile und den
Nutzen deines Produkts/ deiner Dienstleistung hervorhebt
und aufzeigt, wie es das spezifische Problem deiner idealen
Kundenpersona lösen kann.

Erstelle eine E-Mail-Marketing-Kampagne, die das "4Ps"-
Konzept nutzt und das Produkt, den Preis, den Ort und die
Werbung für dein Produkt/deine Dienstleistung hervorhebt
und zeigt, warum es die ideale Lösung für deine ideale
Kunden-Persona ist.
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Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die die
Aufmerksamkeit deiner die Aufmerksamkeit deiner idealen
Kunden-Persona erregt, Interesse an deinem
Produkt/Dienstleistung weckt, Interesse an deinem
Produkt/Dienstleistung weckt, durch die Hervorhebung der
Vorteile Begehrlichkeiten weckt, sie durch Social Proofs zum
Handeln und schließlich durch eine klare
Handlungsaufforderung zum Kauf auffordert.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die den
"Open-Loop"-Rahmen nutzt und ein Gefühl der Neugier und
Vorfreude bei deinem idealen Kunden weckt, indem du
indem du ein Problem darstellst, die Lösung ansprichst und
gleichzeitig die Vorteile deines Produkts/ deiner
Dienstleistung hervorhebt.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die alle
Hindernisse aus dem Weg räumt Hindernisse oder
Einwände aus dem Weg räumt, die deine ideale Kunden-
Persona haben könnte. indem du auf ihre Bedenken
eingehst und aufzeigst, wie dein Produkt/deine
Dienstleistung eine Lösung bietet.

Erstelle eine E-Mail-Marketingkampagne, die mit Hilfe des
"Storytelling"-Rahmens eine fesselnde Geschichte darüber,
wie dein Produkt/deine Dienstleistung anderen Kunden
geholfen hat, das Kunden geholfen hat, das gleiche Problem
zu lösen, vor dem deine ideale Kundenpersona steht.
Vorteile und einzigartigen Eigenschaften deines Produkts/
deiner Dienstleistung hervorhebt.
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Erstelle eine E-Mail-Marketing-Kampagne, die das "ACBC"-
Konzept verwendet und die Eigenschaften, Vorteile, Kosten
und den Wettbewerb deines Produkts/ deiner
Dienstleistung hervorhebt und aufzeigt, warum es die beste
Lösung für deine ideale Kundenpersönlichkeit ist.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die die
Fähigkeiten, die Einzigartigkeit die Fähigkeiten, die
Einzigartigkeit, die Vorteile und die Beweise deines
Produkts/ deiner Dienstleistung hervorhebt hervorhebt und
aufzeigt, wie es die beste Lösung für deine ideale
Kundenpersönlichkeit darstellt.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die den
herkömmlichen die den herkömmlichen
Problemlösungsansatz auf den Kopf stellt, indem sie
zunächst die Vorteile und positiven Ergebnisse deines
Produkts/Dienstes hervorhebt und dann das Problem
aufzeigt das es für deine ideale Kundenpersönlichkeit löst.

Erstelle bitte anhand der "Fünf W's und einem H" eine E-
Mail-Marketingkampagne die das Wer, Was, Wo, Wann,
Warum und Wie deines Produkts/ deiner Dienstleistung
beantwortet und wie dein Produkt/deine Dienstleistung eine
umfassende Lösung für deinen idealen Kunden bietet.
Persona bietet.
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Erstelle bitte eine E-Mail-Marketing-Kampagne nach dem
"Minto-Pyramiden-Prinzip", die Kampagne, in der du das
Problem deiner idealen Kundenpersona darstellst und dann
eine logisch aufgebaute Argumentation, warum dein
Produkt/deine Dienstleistung die beste Lösung ist, mit einer
klaren und prägnanten Sprache.

Erstelle eine E-Mail-Kampagne, die das Gefühl von
Dringlichkeit und Exklusivität vermittelt, indem du den
"FOMO"-Rahmen nutzt. ein Gefühl der Dringlichkeit und
Exklusivität vermittelt, indem du zeitlich begrenzte
Angebote, Sonderaktionen Angebote, Sonderaktionen und
exklusive Funktionen deines Produkts/Dienstes hervorhebt,
die dein idealer Kunde Persona nicht entgehen lassen darf.

Erstelle eine E-Mail-Marketingkampagne nach dem "Push-
Pull"-Prinzip, die die ein Gleichgewicht zwischen Push-
Taktiken (Hervorhebung der Merkmale und Vorteile deines
Produkts/ deiner Dienstleistung) mit Pull-Taktiken (die den
Wunsch und die Nachfrage nach deinem Produkt/deiner
Dienstleistung wecken, indem du seine Seltenheit,
Exklusivität und Beliebtheit).

Erstelle mit Hilfe des "SCAMPER"-Rahmens eine E-Mail-
Marketingkampagne, die kreativ und innovativ dein
Produkt/deine Dienstleistung durch Ersetzen, Kombinieren,
durch Ersetzen, Kombinieren, Anpassen, Modifizieren,
Umnutzen, Eliminieren oder Umkehren seiner Merkmale
und oder umkehrt, um deine ideale Kundenpersönlichkeit
anzusprechen.
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Erstelle mit Hilfe der "Sechs Denkhüte" eine E-Mail-
Marketingkampagne die die Vorteile deines
Produkts/Dienstes aus sechs verschiedenen Perspektiven
darstellt, (weiß für Fakten, rot für Emotionen, schwarz für
Risiken Risiken, gelb für Vorteile, grün für Kreativität und
blau für Organisation).

Erstelle bitte mit Hilfe der "Stepladder-Technik" eine E-Mail-
Marketingkampagne eine E-Mail-Marketingkampagne, die
einen strukturierten Brainstorming-Prozess beinhaltet, bei
dem jedes Mitglied deines jedes Mitglied deines
Marketingteams abwechselnd seine Ideen vorstellt und auf
den Ideen der anderen aufbaut, um um eine einzigartige
und effektive Marketingkampagne für dein Produkt/deine
Dienstleistung zu entwickeln. Dienstleistung zu entwickeln.

Erstelle eine E-Mail-Marketingkampagne, die sich an deinen
idealen Kunden wendet, indem du den sechsstufigen eine E-
Mail-Kampagne, die deine ideale Kundenpersona in jeder
Phase des Kaufprozesses (Problemerkennung,
Informationssuche, Bewertung von Alternativen,
Kaufentscheidung Kaufentscheidung, Bewertung nach dem
Kauf und Entsorgung) anspricht und aufzeigt, wie dein
Produkt/Dienstleistung ihre Bedürfnisse und Erwartungen
in jeder Phase erfüllen kann.
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Erstelle mit Hilfe des "Value Proposition Canvas" eine E-
Mail-Marketingkampagne eine E-Mail-Marketingkampagne,
die das Wertversprechen deines Produkts/Dienstes
hervorhebt, indem du die Kundenaufgaben, -probleme und
-vorteile sowie die Produkte und Dienstleistungen, mit
denen es konkurriert mit denen es konkurriert, und zeige
auf, wie es eine einzigartige und wertvolle Lösung für deine
ideale Kundenpersona bietet.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die die
Aufmerksamkeit deiner die Aufmerksamkeit deiner idealen
Kunden-Persona erregt, Interesse an deinem
Produkt/Dienstleistung weckt Interesse an deinem
Produkt/deiner Dienstleistung weckt und sie zum Handeln
motiviert (z. B. Anmeldung, Kauf, Weitergabe an mit
Freunden teilen usw.).

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die mit Hilfe
des "StoryBrand"-Rahmens eine fesselnde und
nachvollziehbare Geschichte über das Problem deiner
idealen Kundenpersona erzählt und und dein Produkt/deine
Dienstleistung als den Helden darstellt, der ihr Problem löst
und ihr Leben verändert. ihr Leben verändern kann.
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Erstelle mithilfe der SWOT-Analyse eine E-Mail-
Marketingkampagne, die die Stärken, Schwächen, Chancen
und Bedrohungen deines Produkts/ deiner Dienstleistung
analysiert und aufzeigt, wie es seine Stärken nutzen, seine
Schwächen abmildern, seine Chancen ausschöpfen
Chancen nutzen und Bedrohungen überwinden kann, um
deinem idealen Kunden einen Mehrwert zu Persona.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die den Wert
deiner eine E-Mail-Marketing-Kampagne, die den Wert
deines Produkts/Dienstes durch ein kostenloses
Probeangebot, Freemium- oder ein anderes
produktbasiertes Modell vorstellt und Nutzer in zahlende
Kunden verwandelt, indem sie ein tolles Nutzererlebnis
bietet und die Vorteile eines Upgrades auf ein
kostenpflichtigen Tarif.

Erstelle eine E-Mail-Marketingkampagne nach dem Prinzip
des "umgekehrten Trichters", die die mit einer
übergeordneten Botschaft beginnt, die die Werte und
Wünsche deiner idealen Kundenpersona Werte und
Wünsche deiner idealen Kundin oder deines idealen Kunden
anspricht, und die nach und nach in spezifischere
Botschaften mündet, die die zeigen, wie dein Produkt/deine
Dienstleistung ihnen helfen kann, ihre Ziele zu erreichen
und Herausforderungen zu bewältigen.
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Erstelle eine E-Mail-Marketingkampagne nach dem Schema
"Pain-Agitate-Solve", die die die Schmerzpunkte deiner
idealen Kundenpersona identifiziert, ihren Schmerz
verstärkt, indem sie ihre Ängste und Frustrationen schürt
ihre Ängste und Frustrationen und bietet dann eine
überzeugende Lösung an, die ihren Schmerz lindert und
Schmerzen lindert und Erleichterung verschafft.

Erstelle mit Hilfe des "Emotional Selling Proposition"-
Konzepts eine E-Mail-Marketingkampagne Kampagne, die
die emotionalen Bedürfnisse und Wünsche deiner idealen
Kunden-Persona aufgreift, und aufzeigt, wie dein
Produkt/deine Dienstleistung sie erfüllen kann, indem es/sie
Freude, Status, Sicherheit Sicherheit oder andere
emotionale Vorteile bietet.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die den
"Mehrwert" nutzt und die zeigt, wie dein Produkt/deine
Dienstleistung über seine/ihre Kernfunktionen und
Funktionen und Vorteile bietet, wie z. B. Kundensupport,
Bildungsressourcen, Engagement in der Engagement oder
andere Mehrwertdienste.
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Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die dein
Produkt/deine Dienstleistung eine E-Mail-
Marketingkampagne, die die einzigartigen Merkmale und
Vorteile deines Produkts/Dienstes aufzeigt und und sie als
Hauptgrund anführt, warum deine ideale Kundenpersona
sich für dein Produkt gegenüber den Mitbewerbern.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die den
"Conversion Funnel" nutzt eine E-Mail-Marketingkampagne,
die den Weg deiner idealen Kunden-Persona vom
Bewusstsein bis zum Kauf abbildet Kauf abbildet und für
jede Phase gezielte Botschaften und
Handlungsaufforderungen erstellt, um Konversionen zu
optimieren und den ROI zu maximieren.

Erstelle bitte eine E-Mail-Marketingkampagne, die anhand
des Rahmens "Merkmale - Vorteile - Nutzen" die Kampagne,
die die [Merkmale] unseres [Produkts/Dienstleistung]
hervorhebt und erklärt, wie diese [Vorteile] für [ideale
Kundenpersona] hilfreich sein können. Erläutere die
[Vorteile] unseres unseres Produkts und wie es sich positiv
auf den Leser auswirken kann.
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"Schreibe eine E-Mail-Marketing-Kampagne, die das
'PASTOR'-Framework verwendet, um die der [idealen
Kunden-Persona] anzusprechen und unser
[Produkt/Dienstleistung] als Lösung zu präsentieren.
Lösung. Identifiziere das [Problem], mit dem sie konfrontiert
sind, verdeutliche die Folgen einer Nichtlösung es zu lösen,
erzähle eine [Geschichte], die mit dem Problem zu tun hat,
und füge [Erfahrungsberichte] von zufriedenen Kunden
hinzu, präsentiere unser [Angebot] und bitte um eine
Antwort.

"Bitte schreibe eine E-Mail-Marketingkampagne nach dem
Schema 'Vorher-Nachher-Brücke', die die die aktuelle
Situation mit einem [Problem] der [idealen Kundenperson]
darstellt. Zeig ihnen die Welt, nachdem sie unser
[Produkt/Dienstleistung] benutzt haben und wie es ihre
Situation verbessert hat. Situation verbessert hat. Biete
dann eine [Brücke] an, um ihnen zu zeigen, wie sie mit
unserem Produkt zu diesem verbesserten Zustand mit
unserem Produkt erreichen können.
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"Schreibe eine E-Mail-Marketingkampagne nach dem
Schema 'Aufmerksamkeit-Interesse-Wunsch-Handlung'. um
die Aufmerksamkeit von [ideale Kundenpersona] zu erregen
und sie zum Handeln zu bewegen. zu handeln. Beginne mit
einer plakativen Aussage, um ihre Aufmerksamkeit zu
gewinnen, präsentiere Informationen, die ihr [Interesse]
wecken, die Vorteile unseres [Produkts/Dienstleistung]
aufzeigen, um [Begehren] zu wecken, und fordere sie auf,
sich anzumelden oder zu kaufen.

"Schreibe bitte eine E-Mail-Marketing-Kampagne nach dem
Schema 'Problem - Problem - Lösung', die Kampagne, die
das schmerzhafteste [Problem] der [idealen Kunden-
Persona] identifiziert und das Problem aufwirbelt, um zu
zeigen, warum es eine schlechte Situation ist. Präsentiere
dann unser [Produkt/ Dienstleistung] als die logische
Lösung für das Problem.

111

112



Prompts für
SEO Keywords



Erstelle eine Liste von Long-Tail-Keywords, die für unsere
Zielgruppe relevant sind und mit unserer Content-
Marketing-Strategie für [Produkt/Dienstleistung]
übereinstimmen. Diese Keywords sollten einen geringen
Wettbewerb und ein hohes Suchvolumen haben.

Analysiere die Keywords, für die unsere Konkurrenten
ranken, und finde heraus, welche Lücken in unserer
Keyword-Strategie bestehen. Entwickle einen Plan, um diese
Lücken zu schließen und unsere Sichtbarkeit in den
Suchmaschinen zu erhöhen.

Führe eine Keyword-Recherche durch, um die
leistungsstärksten Keywords für unsere Branche zu
ermitteln und entwickle einen Plan, um diese in unsere
Content-Marketing-Strategie einzubinden. Berücksichtige
dabei Faktoren wie Suchvolumen, Wettbewerb und
Relevanz für unsere Zielgruppe.

Nutze Tools wie Google Trends und Google AdWords, um
aufkommende Keyword-Trends in unserer Branche zu
erkennen und entwickle einen Plan, um diese in unsere
Content-Marketing-Strategie zu integrieren.

Führe eine Inhaltslückenanalyse durch, um Keywords zu
identifizieren, die wir derzeit nicht anvisieren, die aber für
unsere Zielgruppe relevant sind. Entwickle einen Plan, um
diese Schlüsselwörter in unsere Content-Strategie
einzubinden, um die Sichtbarkeit in den Suchmaschinen zu
erhöhen und mehr relevanten Traffic auf unsere Website zu
leiten.
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Prompts für SEO Keywords



Nutze datengestützte Recherchen, um Keywords zu
identifizieren, die für unsere Zielgruppe relevant sind und
eine hohe Konversionswahrscheinlichkeit haben. Entwickle
einen Plan, um diese Keywords in unsere bezahlte
Suchstrategie einzubinden.

Führe eine lokale Keyword-Recherche durch, um die
leistungsstärksten Keywords für unseren geografischen
Standort zu ermitteln. Entwickle einen Plan, um diese
Schlüsselwörter in unsere Content-Marketing-Strategie
einzubinden, um unsere Sichtbarkeit in den lokalen
Suchmaschinen zu erhöhen.

Entwickle eine Keyword-Strategie für ein
Gesundheitsunternehmen, das sich an Patienten richtet, die
eine virtuelle Beratung benötigen. Identifiziere Long-Tail-
Keywords, die sich auf bestimmte Gesundheitszustände,
Behandlungen und Dienstleistungen beziehen, die das
Unternehmen anbietet. Analysiere das Suchvolumen, den
Wettbewerb und die Relevanz der einzelnen Keywords, um
einen umfassenden Content-Marketing-Plan zu entwickeln.

Führe eine Keyword-Recherche für ein
Finanzdienstleistungsunternehmen durch, das sich an
vermögende Privatpersonen richtet. Identifiziere
Schlüsselwörter zu den Themen Investitionsmöglichkeiten,
Steuerplanung und Vermögensverwaltung. Analysiere das
Suchvolumen, den Wettbewerb und die Relevanz der
einzelnen Keywords, um einen umfassenden Content-
Marketing-Plan zu entwickeln, der auf die Zielgruppe des
Unternehmens abgestimmt ist.
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Entwickle eine Keyword-Strategie für ein
Reiseunternehmen, das sich an Abenteuerreisende richtet.
Identifiziere Long-Tail-Keywords für bestimmte
Abenteueraktivitäten, Reiseziele und Reisedienstleistungen,
die das Unternehmen anbietet. Analysiere das
Suchvolumen, den Wettbewerb und die Relevanz der
einzelnen Keywords, um einen umfassenden Content-
Marketing-Plan zu entwickeln, der auf die Zielgruppe des
Unternehmens abgestimmt ist.

Führe eine Keyword-Recherche für ein
Rechtsdienstleistungsunternehmen durch, das sich an
Kleinunternehmer/innen richtet. Identifiziere
Schlüsselwörter aus den Bereichen Wirtschaftsrecht,
Vertragsrecht und Recht des geistigen Eigentums.
Analysiere das Suchvolumen, den Wettbewerb und die
Relevanz der einzelnen Keywords, um einen umfassenden
Content-Marketing-Plan zu entwickeln, der auf die
Zielgruppe des Unternehmens abgestimmt ist.

Entwickle eine Keyword-Strategie für ein E-Learning-
Unternehmen, das sich an Studierende und Berufstätige
richtet, die eine Schulung für digitale Kompetenzen
benötigen. Identifiziere Long-Tail-Keywords, die sich auf
bestimmte digitale Fähigkeiten, Zertifizierungen und
Schulungsprogramme beziehen, die das Unternehmen
anbietet. Analysiere das Suchvolumen, den Wettbewerb und
die Relevanz der einzelnen Keywords, um einen
umfassenden Content-Marketing-Plan zu entwickeln, der
auf die Zielgruppe des Unternehmens abgestimmt ist.
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Identifiziere die Top-Keywords im Bereich E-Commerce, die
den meisten relevanten Traffic auf unsere Website [Website]
bringen und die Sichtbarkeit in den Suchmaschinen
erhöhen. Sammle Daten zu Suchvolumen, Wettbewerb und
verwandten Keywords. Die Schlüsselwörter sollten für
unsere Zielgruppe relevant sein und mit unserer Content-
Marketing-Strategie übereinstimmen.

Angenommen, du bist ein SEO-Führungskraft; schlage
einige Keywords mit hohem Suchvolumen und geringem
Schwierigkeitsgrad für [Thema von Interesse] vor.

Führe eine Keyword-Lückenanalyse durch, um Keywords
mit geringem Schwierigkeitsgrad und hohem Volumen zu
identifizieren, für die unsere Konkurrenten ranken, wir aber
nicht. Entwickle einen Plan, um diese Keywords in unserer
Content-Marketing-Strategie zu berücksichtigen.

Nutze Tools wie Google Keyword Planner, SEMRush oder
Ahrefs, um Long-Tail-Keywords mit Bezug zu [Thema von
Interesse] zu identifizieren, die einen geringen Wettbewerb
und ein hohes Suchvolumen aufweisen. Beziehe diese
Keywords in unsere Content-Marketing-Strategie ein, um
unsere Sichtbarkeit in den Suchmaschinen zu erhöhen und
mehr Besucher auf unsere Website zu leiten.
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Führe eine semantische Keyword-Analyse durch, um
verwandte Keywords zu identifizieren, die einen geringen
Wettbewerb und ein hohes Suchvolumen aufweisen. Nutze
diese Schlüsselwörter, um unsere Inhalte für
Suchmaschinen zu optimieren und unseren organischen
Traffic zu erhöhen.

Nutze die Autovervollständigungsfunktion von Google, um
häufig gesuchte Phrasen zu identifizieren, die mit [Thema
von Interesse] zusammenhängen. Beziehe diese Begriffe in
unsere Content-Marketing-Strategie ein, um unsere
Sichtbarkeit in den Suchmaschinen zu erhöhen und mehr
Besucher auf unsere Website zu leiten.

Führe eine Keyword-Recherche durch, um Keywords mit
hohem Suchvolumen und geringem Schwierigkeitsgrad zu
identifizieren, die für unsere Zielgruppe relevant sind und zu
unserer Content-Marketing-Strategie passen.
Berücksichtige bei der Auswahl der Keywords Faktoren wie
Suchvolumen, Wettbewerb und Relevanz für unsere
Zielgruppe.

Führe eine Keyword-Recherche für einen Essenslieferdienst
durch, der sich an gesundheitsbewusste Verbraucher
richtet. Identifiziere Keywords mit hohem Suchvolumen und
geringem Schwierigkeitsgrad, die mit gesunder Ernährung,
Essensplanung und Essenslieferdienste. Berücksichtige
Faktoren wie Suchvolumen Suchvolumen, Wettbewerb und
Relevanz für die Zielgruppe bei der Auswahl der Keywords
Zielgruppen.
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Nutze Google Trends und Social-Media-Analysen, um für
eine Bekleidungsmarke trendige Themen nachhaltige Mode
für eine Bekleidungsmarke. Entwickle einen Plan zur
Optimierung der Inhalte für Keywords mit hohem Volumen
und geringem Schwierigkeitsgrad, die mit nachhaltiger
Mode und ethischer Produktion.

Führe eine Keyword-Analyse für ein B2B SaaS-
Unternehmen durch, das Projektmanagement-Software
anbietet. Identifiziere Keywords mit hohem Volumen und
geringem Schwierigkeitsgrad, die mit Projekt
Projektmanagement, Aufgabenmanagement und
Teamzusammenarbeit. Berücksichtige dabei Faktoren wie
Suchvolumen, Wettbewerb und Relevanz für die Zielgruppe
bei der Auswahl der Schlüsselwörter.

Nutze die Funktion "Leute fragen auch" von Google, um
häufig gestellte Fragen zum Thema zum Thema
Haussicherheit für ein Haussicherheitsunternehmen.
Entwickle einen Plan zur Optimierung der Inhalte auf
Keywords mit hohem Volumen und geringem
Schwierigkeitsgrad, die mit Haussicherheit und
Automatisierung.

Führe eine Keyword-Recherche für ein
Tierfutterunternehmen durch, das sich an Hundebesitzer
richtet. Identifiziere Keywords mit hohem Volumen und
geringem Schwierigkeitsgrad zu den Themen
Hundeernährung, Hundefutterrezepte und Hundeverhalten.
Berücksichtige Faktoren wie Suchvolumen, Wettbewerb und
Relevanz für die für die Zielgruppe bei der Auswahl der
Schlüsselwörter.
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Gib mir Longtail-Keywords mit hohem Suchvolumen und
geringem Schwierigkeitsgrad für [Thema von Interesse]. als
wärst du ein Content Marketer.

Du bist ein Content Marketer für ein Reiseunternehmen. Gib
Longtail-Keywords mit hohem Suchvolumen und geringer
Schwierigkeit für Luxusreisen an. Berücksichtige Faktoren
wie das Suchvolumen, Wettbewerb und Relevanz für die
Zielgruppe, wenn du die Suchbegriffe auswählst.

Du arbeitest als Content Marketer für ein Wellness-
Unternehmen. Gib Longtail-Keywords mit hohem
Suchvolumen und geringem Schwierigkeitsgrad zum Thema
Achtsamkeit und Meditation ein. Berücksichtige Faktoren
wie Suchvolumen, Wettbewerb und Relevanz für die
Zielgruppe bei der Auswahl der Schlüsselwörtern zu
berücksichtigen.

Du arbeitest als Content Marketer für ein
Technologieunternehmen. Gib Longtail-Keywords mit
hohem Suchvolumen und geringem Schwierigkeitsgrad zum
Thema Cloud Computing an. Berücksichtige Faktoren wie
Suchvolumen Suchvolumen, Wettbewerb und Relevanz für
die Zielgruppe, wenn du die Schlüsselwörter auswählst.
Zielgruppen.

Du bist Content Marketer für eine Modemarke. Gib Longtail-
Keywords mit hohem Suchvolumen und geringem
Schwierigkeitsgrad zum Thema nachhaltige Mode an.
Berücksichtige Faktoren wie Suchvolumen Suchvolumen,
Wettbewerb und Relevanz für die Zielgruppe, wenn du die
Keywords auswählst. Zielgruppe.
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Du arbeitest als Content Marketer für ein
Kosmetikunternehmen. Gib Longtail-Keywords mit hohem
Suchvolumen und geringem Schwierigkeitsgrad zum Thema
Hautpflege an. Berücksichtige Faktoren wie Suchvolumen,
Wettbewerb und Relevanz für die Zielgruppe, wenn du die
Keywords auswählst, die du suchst.

Ich brauche eine von einem Keyword-Strategen erstellte
Tabelle mit den Top-Konkurrenten für "Thema" und deren
URLs. Stratege.

Handle wie ein SEO-Experte, der genaue und detaillierte
Informationen über Keywords hat und und erstelle eine
Liste mit 5 SEO-Keywords, die mit dem folgenden Blogpost-
Abschnitt [Blogpost Abschnitt].

Handle wie ein SEO-Manager und recherchiere die 10
besten SEO-Keyword-Strategien für [Thema]. Organisiere
die Suchabsicht (kommerziell, transaktional oder informativ)
für die aufgelisteten Keywords in einem Tabellenformat:...

Erstelle als Content-Stratege eine Zusammenstellung von X
häufig gestellten Fragen zu , die für die neue Website
relevant sind.

Angenommen, du bist ein Keyword-Rechercheur, dann
erstelle eine Liste mit Inhalts-Keywords für das [Thema].
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Angenommen, du bist ein Online-Marketing-Manager, dann
erstelle eine Liste mit allgemeinen Themen, die für [Thema]
relevant sind, und erweitere jedes Thema mit einer Liste von
Phrasen, von denen du glaubst, dass deine Kunden sie
verwenden.

Handle als SEO-Manager für ein
Haussicherheitsunternehmen. Recherchiere die 10
wichtigsten SEO Keyword-Strategien im Zusammenhang
mit Haussicherheitssystemen. Organisiere die Suchabsicht
(kommerziell, transaktional oder informativ) für die
aufgelisteten Keywords in einer Tabelle, und gib
Empfehlungen für die Optimierung von Inhalten für diese
Keywords.

Handle als SEO-Manager für einen
Gesundheitsdienstleister. Recherchiere die 10 wichtigsten
SEO-Keywords Strategien im Zusammenhang mit
Gesundheitsdienstleistungen. Organisiere die Suchabsicht
(kommerziell, transaktional oder informativ) für die
aufgelisteten Keywords in einer Tabelle und gib
Empfehlungen für die Optimierung von Inhalten für diese
Keywords.
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Handle als SEO-Manager für ein Softwareunternehmen.
Recherchiere die 10 wichtigsten SEO-Keywords Strategien
im Zusammenhang mit Softwarelösungen. Ordne die
Suchabsicht (kommerziell, transaktional oder informativ) für
die aufgelisteten Keywords in einer Tabelle und gib
Empfehlungen für die Optimierung von Inhalten für diese
Keywords.

Handle als SEO-Manager für einen Möbelhändler.
Recherchiere die 10 wichtigsten SEO-Keywords Strategien
in Bezug auf Möbel und Wohnkultur. Organisiere die
Suchabsicht (kommerziell, transaktional oder informativ) für
die aufgelisteten Keywords in einer Tabelle, und gib
Empfehlungen für die Optimierung von Inhalten für diese
Keywords.
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Prompts für
Facebook
Marketing



Richte ein Facebook Ads-Konto ein: Wenn du noch kein
Konto hast, musst du eines einrichten. Dazu gehst du zum
Facebook Ads Manager und folgst den Aufforderungen
folgst.

Lege deine Zielgruppe fest: Mit Facebook-Werbeanzeigen
kannst du bestimmte demografische Merkmale, Interessen
und Verhaltensweisen. Finde heraus, wer dein idealer Kunde
ist und nutze diese Informationen, um um deine Anzeigen
auf sie auszurichten.

Wähle dein Anzeigenformat: Facebook bietet verschiedene
Anzeigenformate an, z. B. Bildanzeigen, Videoanzeigen
Anzeigen, Karussell-Anzeigen und mehr. Wähle das Format,
das am besten zu deinen Kampagnenzielen und den
Inhalten, die du zur Verfügung hast.

Lege dein Budget fest: Entscheide, wie viel Geld du für deine
Anzeigen ausgeben willst und lege ein Budget fest. Du
kannst wählen, ob du pro Klick, pro Impression oder pro
Conversion bezahlst.

Erstelle deine Anzeige: Schreibe den Text für deine Anzeige,
wähle Bilder oder Videos aus und füge eine Aufruf zum
Handeln. Achte darauf, dass deine Anzeige optisch
ansprechend und leicht zu lesen ist.

Prompts für Facebook Marketing
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Starte deine Kampagne: Überprüfe deine Anzeige und
bestätige deine Kampagneneinstellungen, bevor starten.
Sobald deine Kampagne live ist, beobachte ihre Leistung
und passe deine und passe dein Targeting und Budget nach
Bedarf an. Einige Tipps

Definiere deine Ziele: Bevor du deine Facebook Ads-
Kampagne erstellst, ist es wichtig, dass du deine Ziele zu
definieren. Lege fest, was du mit deinen Anzeigen erreichen
willst, sei es Markenbekanntheit zu erhöhen, Leads zu
generieren oder den Umsatz zu steigern.

Bestimme dein Zielpublikum: Facebook ermöglicht es dir,
deine Werbeanzeigen auf bestimmte Demografien,
Interessen und Verhaltensweisen ausrichten. Finde heraus,
wer dein idealer Kunde ist und nutze diese Informationen,
um deine Anzeigen auf sie auszurichten.

Erstelle ansprechende Anzeigen: Deine Anzeige sollte visuell
ansprechend sein und einen überzeugenden Text haben.
Verwende auffällige Bilder oder Videos und schreibe einen
klaren und prägnanten Text, der deine Zielgruppe anspricht.
deine Zielgruppe anspricht.

Teste verschiedene Anzeigenformate: Facebook bietet eine
Vielzahl von Anzeigenformaten, darunter Bildanzeigen,
Videoanzeigen, Karussell-Anzeigen und mehr. Teste
verschiedene Formate, um herauszufinden, welche Formate
am für deine Kampagnenziele eignen.
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Lege ein Budget fest: Bestimme, wie viel Geld du für deine
Anzeigen ausgeben willst und lege ein Budget fest. Beginne
mit einem kleinen Budget und erhöhe es, wenn du positive
Ergebnisse siehst.

Beobachte und passe an: Sobald deine Kampagne online ist,
beobachte ihre Leistung und passe und passe bei Bedarf
deine Zielgruppen, dein Budget und deine Werbemittel an.
Analysiere die Daten, um zu sehen, was was funktioniert
und was nicht, und nimm entsprechende Änderungen vor.

Nutze Facebook Pixel: Das Facebook Pixel ist ein Tool, mit
dem du die Aktionen verfolgen kannst auf deiner Website
nachverfolgen, nachdem sie auf deine Facebook-Werbung
geklickt haben. Nutze diese Daten, um deine Anzeigen zu
optimieren und deine Konversionsraten zu verbessern.
Denke daran, dass Facebook-Werbeanzeigen ein mächtiges
Werbeinstrument sind, das aber auch sehr komplex sein
kann. Habt keine scheue dich nicht, zu experimentieren und
neue Dinge auszuprobieren, und sei immer bereit, zu lernen
und dich anzupassen, um deine Ergebnisse zu verbessern.
deine Ergebnisse zu verbessern.

"Ich suche einen Facebook-Anzeigentext, der die
einzigartigen und persönlichen Erfahrungen meiner [idealen
Kunden-Persona] mit meinem [Produkt/Dienstleistung]
aufzeigt und sie davon überzeugt sie dazu zu bewegen, ihre
positive Bewertung mit ihren Followern zu teilen."
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"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der ein Gefühl
der Gemeinschaft und Zugehörigkeit für meine [ideale
Kundenpersona] schafft. Zugehörigkeitsgefühl für meine
[ideale Kunden-Persona] schafft, indem sie nutzergenerierte
Inhalte vorstellt und sie dazu ermutigt, ihre ihre eigenen
Erfahrungen mit meinem [Produkt/Dienstleistung] zu
teilen."

"Ich suche einen Facebook-Anzeigentext, der einen
Vorgeschmack auf kommende Produkte oder
Dienstleistungen gibt und bei meiner [idealen
Kundenpersona] ein Gefühl der Vorfreude und Aufregung
erzeugt. Kundenpersona] mit einer klaren und
überzeugenden Aufforderung zum Handeln.

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der die
Autorität und das Fachwissen meiner [Marke/des
Unternehmens] nutzt, um meine [ideale Kunden-Persona]
über die Vorteile meines [Produkts/ meiner Dienstleistung]
zu informieren und sie zu einem Kauf zu überreden.

"Ich suche einen Facebook-Anzeigentext, der den Einfluss
und die Reichweite meiner [Marke/Unternehmen] nutzt, um
Unternehmens] nutzt, um den Traffic und die Verkäufe für
mein [Produkt/Dienstleistung] für meinen [idealen Kunden
Persona]."
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"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der meine
[ideale Kunden-Persona] mit einer einzigartigen und
kreativen visuellen Kampagne anspricht, die die
Eigenschaften und Vorteile meines [Produkts/ meiner
Dienstleistung] auf eine überzeugende Weise präsentiert.

"Ich suche einen Facebook-Anzeigentext, der den sozialen
Beweis und die Glaubwürdigkeit meiner meiner
[Marke/Unternehmen] nutzt, um meinen [idealen Kunden]
davon zu überzeugen, mein [Produkt/ Dienstleistung]
auszuprobieren Dienstleistung] auszuprobieren und ihre
positiven Erfahrungen mit ihren Followern zu teilen."

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der die
Authentizität und den Wiedererkennungswert meiner
[Marke/Unternehmen] nutzt. [Marke/Unternehmen] nutzt,
um meine [ideale Kunden-Persona] anzusprechen und sie
zu überzeugen [gewünschte Handlung] für mein
[Produkt/Dienstleistung] zu ergreifen."

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der bei meiner
[idealen Kunden-Persona] ein Gefühl von Dringlichkeit und
FOMO erzeugt. Kundenpersona] ein Gefühl der Dringlichkeit
und des FOMO erzeugt, indem sie exklusive Angebote und
Aktionen für mein [Produkt/Dienstleistung] vorstellt.
Dienstleistung]."

19

20

21

22



"Ich suche nach einem Facebook-Anzeigentext, der den
Einfluss und die Reichweite von [Influencer Typs] nutzt, um
meiner [idealen Kunden-Persona] die einzigartigen
Merkmale und Vorteile meines [Produkts/Dienstleistung] zu
präsentieren und sie zum Kauf zu bewegen.
Kundenpersona] zu präsentieren und sie zum Kauf zu
bewegen."

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der die
Autorität und Glaubwürdigkeit von [Influencer Typs] nutzt,
um meine [ideale Kunden-Persona] über die Vorteile meines
[Produkts/Dienstleistung] aufzuklären zu informieren und
sie davon zu überzeugen, es selbst auszuprobieren."

"Ich suche einen Facebook-Werbetext, der ein Gefühl der
Gemeinschaft und Zugehörigkeit Zugehörigkeitsgefühl für
meine [ideale Kunden-Persona] schafft, indem sie
nutzergenerierte Inhalte vorstellt und und sie ermutigt, ihre
eigenen Erfahrungen mit meinem [Produkt/Dienstleistung]
mit Hilfe von Hilfe von [Influencer-Typ] zu teilen.

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der die
Reichweite und den Einfluss von [Influencer Typs] nutzt, um
den Traffic und die Verkäufe für mein
[Produkt/Dienstleistung] für meine [ideale Kundenpersona]
zu steigern."
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"Ich suche einen Facebook-Anzeigentext, der den Social
Proof und die Glaubwürdigkeit von [Influencer] nutzt, um
meine [ideale Kundenpersona] zu überzeugen. [Influencer-
Typ] nutzt, um meine [ideale Kunden-Persona] davon zu
überzeugen, mein [Produkt/Dienstleistung] auszuprobieren
auszuprobieren und ihre positiven Erfahrungen mit ihren
Followern zu teilen."

"Ich brauche einen Facebook-Anzeigentext, der meine
[ideale Kunden-Persona] mit [bestimmten Art von Inhalt]
von [Influencer] anspricht, der die Vorteile meines
[Produkts/Dienstleistung] authentisch vermitteln und sie
dazu ermutigen kann [Produkt/Dienstleistung] authentisch
vermitteln und sie zum Kauf anregen."

"Ich möchte eine Facebook-Werbeanzeige, die Retargeting
einsetzt, um Kunden zu erreichen, die bereits Interesse an
meinem Produkt/Dienstleistung gezeigt haben, und sie mit
einem einem zeitlich begrenzten Rabattcode.

"Ich brauche eine Facebook-Werbeanzeige, die Social Proof
nutzt, indem sie die hohe Anzahl zufriedener Kunden
hervorhebt, die mein Produkt zufriedenen Kunden
hervorhebt, die mein Produkt/deine Dienstleistung bereits
gekauft haben, und eine Call-to-Action enthält, um neue
Kunden zu ermutigen, sich ihnen anzuschließen."
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Ich suche nach einer Facebook-Werbeanzeige, die
personalisierte Nachrichten und dynamische dynamische
Produktanzeigen, um Kunden genau das zu zeigen, wofür
sie sich interessieren, und sie mit einem kostenlosen
Probeangebot zum Kauf zu bewegen."

"Ich möchte eine Facebook-Werbeanzeige, die die
Targeting-Optionen von Facebook nutzt, um um meine
ideale Kundenpersona zu erreichen, und die den
einzigartigen Wertbeitrag meines Produkts/ meiner
Dienstleistung durch ein überzeugendes Storytelling
hervorhebt."

"Ich suche nach einer Facebook-Werbeanzeige, die die
Bequemlichkeit und Zugänglichkeit meines Online-Shops
hervorhebt und die Kunden dazu ermutigt, ein zeitlich
begrenztes Angebot für unsere beliebtesten Produkte zu
nutzen."

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige, die den luxuriösen und
exklusiven Charakter meiner hochwertigen Spa-
Dienstleistungen hervorhebt und neue Kunden dazu anregt,
ihren ersten Termin mit einem Sonderrabatt."

"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die die Sicherheit und
Zuverlässigkeit meiner Haussicherheits Sicherheit
hervorhebt und Kunden ermutigt, sich für eine kostenlose
Beratung und einen persönlichen Sicherheitsplan
anzumelden."
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"Ich suche eine Facebook-Anzeige, die den
gesundheitsbewussten Lebensstil meiner Zielgruppe
anspricht und die natürlichen und biologischen
Inhaltsstoffe meiner Wellnessprodukten verwendet werden."

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige schalten, die die
einzigartigen und trendigen Kleidungsstücke meiner
Boutique vorstellt und eine zeitlich begrenzte Aktion für
Kunden anbietet, die sich für unser Treueprogramm
anmelden."

"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die den Komfort und
die Flexibilität meines Online-Fitnessprogramms Online-
Fitnessprogramms bewirbt und neue Kunden mit einem
kostenlosen Probeangebot zur Anmeldung animiert."

"Ich suche eine Facebook-Anzeige, die die innovative und
hochmoderne Technologie meiner Elektronikprodukte
hervorhebt und einen zeitlich begrenzten Rabatt auf unsere
neueste Produktveröffentlichung anbietet."

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige, die die Vielfalt und
Qualität der Speisekarte meines Restaurants hervorhebt,
und die Kunden mit einem Sonderangebot zu einer
Reservierung für ihren nächsten Besuch animiert."
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"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die den persönlichen
und aufmerksamen Service meiner meiner professionellen
Beratungsfirma hervorhebt und eine kostenlose Beratung
für neue Kunden anbietet."

"Ich suche eine Facebook-Anzeige, die den Komfort und den
Wert der Urlaubspakete meines Reisebüros hervorhebt
meines Reisebüros hervorhebt und Kunden dazu ermutigt,
ihre Traumreise mit einem Sonderrabatt zu buchen."

"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die die
Umweltfreundlichkeit und Nachhaltigkeit der Produkte
meiner Marke hervorhebt Produkte meiner Marke
hervorhebt und die Kunden mit einem zeitlich begrenzten
Rabatt zum Kauf anregt. Rabatt."

"Ich suche eine Facebook-Anzeige, die die Sicherheit und
Effizienz meiner Transportdienstleistungen hervorhebt und
eine Sonderaktion für Erstkunden anbietet."

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige, die die Qualität und die
Handwerkskunst meiner handgefertigten handgefertigten
Produkte hervorhebt und die Kunden mit einem zeitlich
begrenzten Angebot dazu ermutigt, kleine zeitlich
begrenztes Angebot."
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"Ich brauche eine Facebook-Werbeanzeige, die eine
bestimmte Zielgruppe anhand ihrer Interessen und
Verhalten anspricht und eine personalisierte
Produktempfehlung mit einem Rabatt Code anbietet."

"Ich suche eine Facebook-Anzeige, die die Kreativität und
Einzigartigkeit meiner Kunst- und und
Designdienstleistungen vorstellt und Kunden mit einem
Sonderangebot dazu ermutigt, eine Beratung zu buchen.
Angebot."

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige, die den pädagogischen
und intellektuellen Wert meiner Online-Kurse hervorhebt
Online-Kurse hervorhebt und ein kostenloses Probeangebot
für neue Schüler/innen anbietet."

"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die die Zuverlässigkeit
und Professionalität meiner Reparatur- und
Wartungsdienstleistungen hervorhebt und einen zeitlich
begrenzten Rabatt für neue Kunden anbietet."

"Ich suche eine Facebook-Werbeanzeige, die Kunden nach
ihrem Standort anspricht und die die Bequemlichkeit und
Qualität der Liefer- und Mitnahmemöglichkeiten meines
Restaurants hervorhebt."
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"Ich möchte eine Facebook-Anzeige, die die Schönheit und
Eleganz meiner Hochzeits- und Hochzeits- und
Eventplanung vorstellt und eine Sonderaktion für neue
Kunden anbietet."

"Ich brauche eine Facebook-Anzeige, die die
Zweckmäßigkeit und Erschwinglichkeit meines Abo-Service
hervorhebt und einen zeitlich begrenzten Rabatt für neue
Abonnenten anbietet." Ideen für Facebook-Anzeigen -
Aufforderungen

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
nutzergenerierte Inhalte einbezieht, um die positiven
Erfahrungen meiner Kunden mit meiner Marke oder
meinem Produkt."

"Ich suche nach einer Idee für eine Facebook-Werbeanzeige,
die die Vorteile und Vorteile und Eigenschaften meines
Produkts oder meiner Dienstleistung auf ansprechende
Weise zu demonstrieren."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
ein Feiertags- oder saisonales Thema nutzt, um für ein
Sonderangebot oder einen Rabatt für mein Unternehmen zu
bewerben."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
ähnliche Zielgruppen anspricht, die auf dem Verhalten und
den und Interessen meiner bestehenden Kunden basiert
und ein neues Produkt oder eine neue Dienstleistung
bewirbt."
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"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
ein Karussellformat nutzt, um mehrere Produkte oder
Dienstleistungen vorzustellen. Produkte oder
Dienstleistungen vorstellt und die Kunden dazu anregt, sich
durchzuklicken, um mehr zu erfahren oder zu kaufen. einen
Kauf zu tätigen."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
Influencer-Partnerschaften nutzt, um meine Marke oder
mein Produkt auf authentische und sympathische Weise
vorstellt.

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
ein Quiz oder ein interaktives Format nutzt, um mit um mit
potenziellen Kunden in Kontakt zu treten und
personalisierte Produkt- oder Serviceempfehlungen
anzubieten."

"Ich suche nach einer Idee für eine Facebook-Werbeanzeige,
die Kundenrezensionen oder Erfahrungsberichte nutzt, um
Vertrauen und Glaubwürdigkeit bei potenziellen Kunden
aufzubauen."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
sich an Kunden richtet, die sich in der Buyer's Journey
befinden der Buyer's Journey anspricht und ein bestimmtes
Angebot oder eine Aufforderung zum Handeln für diese
Phase bewirbt."
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"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige, die
ein Live-Videoformat nutzt, um einen Blick hinter die
Kulissen oder exklusive Inhalte zu meiner Marke oder
meinem Produkt zu zeigen.

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine Bekleidungsmarke, die meine neue saisonale
Kollektion mit einem Videoformat und einem zeitlich
begrenzten Rabatt für Neukunden vorstellt."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Fitnessstudio, die ein Karussellformat nutzt
Karussellformat verschiedene Workout-Kurse vorstellt und
eine Aufforderung zur Buchung einer kostenlosen Sitzung
zu buchen."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine Beauty- oder Kosmetikmarke, die Influencer-
Partnerschaften nutzt Partnerschaften nutzt, um meine
Produkte auf sympathische und authentische Weise zu
präsentieren."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meinen E-Commerce-Shop, die ähnliche Zielgruppen
anspricht die auf der Kaufhistorie meiner bestehenden
Kunden basiert und ein neues Produkt mit einem
Sonderangebot bewirbt."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Restaurant, die ein Videoformat nutzt, um mein
Lieblingsgericht vorstellt und einen zeitlich begrenzten
Rabatt für neue Kunden anbietet, die die eine Reservierung
vornehmen."
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"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Reisebüro, die sich an Kunden richtet, die Interessen
und ihrem Reiseverhalten ausrichtet und eine
personalisierte Reiseroute sowie eine besondere für die
Buchung anbietet."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine Zahnarztpraxis, die mit Kundenrezensionen und um
Vertrauen und Glaubwürdigkeit bei potenziellen Patienten
aufzubauen, und bietet eine kostenlose Beratung für neue
Patienten anbietet."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine Zoohandlung, die ein Feiertagsthema aufgreift, um
um ein Sonderangebot für Spielzeug oder Zubehör für
Haustiere zu bewerben."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Finanzdienstleistungsunternehmen, die sich an
Kunden richtet, die Lebensphase und ihren finanziellen
Zielen anspricht und eine kostenlose Finanzberatung
anbietet."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Immobilienbüro, die einen virtuellen Rundgang durch
eine Luxusimmobilie zeigt und interessierten Käufern ein
kostenloses Beratungsgespräch mit einem
Immobilienmakler anbietet. Käufer anbietet."
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"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Juweliergeschäft, in der ich meine neue Kollektion
vorstelle. die meine neue Kollektion mit einem auf Lifestyle
oder Mode fokussierten Videoformat und einem zeitlich
begrenzten Angebot für neue Kunden vorstellt."

"Ich suche nach einer Idee für eine Facebook-Werbeanzeige
für mein Softwareunternehmen, die sich an kleine die sich
an Kleinunternehmer richtet und eine kostenlose
Testversion unserer Software mit einer persönlichen
Beratung anbietet."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine Gesundheits- und Wellness-Marke, die ein Quiz oder
oder ein interaktives Format nutzt, um persönliche
Empfehlungen für Ernährung oder
Nahrungsergänzungsmittel basierend auf den individuellen
Gesundheitszielen."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Eventplanungsunternehmen, die ein Videoformat
nutzt, um vergangene Veranstaltungen vorstellt und eine
kostenlose Beratung für interessierte Kunden anbietet."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Anzeige für mein
Bildungsunternehmen, die sich an Eltern oder
Schüler/innen anspricht und eine kostenlose Probezeit oder
Beratung für Nachhilfe oder Testvorbereitung anbietet."
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"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meinen Abo-Box-Service, der Kunden Interessen und
Hobbys ausrichtet und einen zeitlich begrenzten Rabatt für
neue Abonnenten anbietet. Abonnenten anbietet."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Technologieunternehmen, die die Merkmale und
Vorteile einer neuen Produkteinführung mit einem
Karussellformat und einem Aufruf zur Vorbestellung
vorstellt."

"Ich suche nach einer Idee für eine Facebook-Werbeanzeige
für mein Möbelgeschäft, die sich an Hausbesitzer oder
Einrichtungsliebhaber anspricht und eine virtuelle
Raumgestaltung mit einem Designer oder Stylisten anbietet.
oder Stylisten anbietet."

"Ich suche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
meine gemeinnützige Organisation, die die Wirkung und
Erfolgsgeschichten mit einem Videoformat und einem
Aufruf zum Spenden oder zur freiwilligen Mitarbeit."

"Ich brauche eine Idee für eine Facebook-Werbeanzeige für
mein Sportartikelgeschäft, die sich an Sportler oder
Fitnessbegeisterte anspricht und einen zeitlich begrenzten
Rabatt auf ein beliebtes Produkt oder Angebot anbietet."
"Ich suche nach Vorschlägen, wie ich das beste Bild für
meine Facebook-Anzeige erstellen kann. Wie kann ich Farbe
und Kontrast einsetzen, um meine Anzeige hervorzuheben
und Aufmerksamkeit zu erregen?"
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"Ich suche nach Vorschlägen, wie ich das beste Bild für
meine Facebook-Anzeige erstellen kann. Wie kann ich Farbe
und Kontrast einsetzen, um meine Anzeige hervorzuheben
und Aufmerksamkeit zu erregen?"

"Ich möchte eine Facebook-Werbeanzeige mit einem
auffälligen Bild oder Video erstellen. Was sind einige Best
Practices für die Auswahl oder Erstellung visueller Inhalte,
die meine Zielgruppe ansprechen? Zielgruppe anspricht?"

"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines ansprechenden
Bildes für meine Facebook-Anzeige, das meine
Markengeschichte oder -botschaft vermittelt. Welche
kreativen Möglichkeiten gibt es, um meine Markenwerte
oder Alleinstellungsmerkmal durch Bilder zu vermitteln?"

"Ich suche nach Vorschlägen, wie ich eine kohärente visuelle
Markenidentität für meine Facebook-Kampagnen. Wie kann
ich einheitliche Schriftarten, Farben und Bilder verwenden,
um um meine Marke zu stärken und ihren
Wiedererkennungswert zu steigern?"

"Ich möchte eine Facebook-Werbeanzeige mit einem
starken Call-to-Action erstellen, der die Betrachter dazu
klicken oder konvertieren. Wie kann ich meine CTA visuell
hervorheben und ein Gefühl der Dringlichkeit?"
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"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines Bildes für meine
Facebook-Anzeige, das mein Produkt oder meine
Dienstleistung in Aktion zeigt. Welche kreativen
Möglichkeiten gibt es, um die Merkmale und Vorteile durch
Bilder hervorheben?"

"Ich suche nach Vorschlägen für eine visuell ansprechende
Facebook-Anzeige, die die Stimmung die Stimmung oder
Emotion meiner Zielgruppe einfängt. Wie kann ich Bilder
und visuelle Elemente verwenden um einen bestimmten Ton
oder eine bestimmte Atmosphäre zu erzeugen?"

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige erstellen, die
nutzergenerierte Inhalte enthält. Wie kann ich Kundenfotos
oder Erfahrungsberichte nutzen, um ein authentisches und
glaubwürdiges visuell zu gestalten?"

"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines Bildmaterials für
meine Facebook-Anzeige, das sich von der Konkurrenz
abhebt und meine Marke abhebt. Welche kreativen
Möglichkeiten gibt es, um visuelle Elemente wie Typografie
oder Illustration zu verwenden, um eine einzigartige
Markenidentität zu schaffen?"
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"Ich suche nach Vorschlägen, wie ich meine Facebook-
Anzeigen für verschiedene Platzierungen und Geräte zu
optimieren. Wie kann ich die Bildgröße, die Auflösung oder
das Seitenverhältnis anpassen, um um sicherzustellen, dass
meine Anzeige auf jedem Bildschirm oder jeder Plattform
gut aussieht?"

"Ich suche nach Vorschlägen, wie ich eine visuell
ansprechende Facebook-Werbeanzeige erstellen kann, die
eine Geschichte erzählt Geschichte erzählt oder den
Betrachter auf eine Reise mitnimmt. Welche kreativen
Möglichkeiten gibt es, um Bilder und visuelle Elemente, um
eine Geschichte zu erzählen?"

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige erstellen, die Influencer
oder Markenbotschafter zeigt. Wie kann ich ihre visuellen
Inhalte in meine Anzeige einbinden und ihre
Anhängerschaft nutzen, um die Markenbekanntheit zu
steigern?"

"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines Bildes für meine
Facebook-Anzeige, das soziale Beweise wie
Kundenrezensionen oder Bewertungen. Welche effektiven
Möglichkeiten gibt es, um mit Bildern Vertrauen und
Glaubwürdigkeit zu vermitteln?"
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"Ich suche nach Vorschlägen für eine Facebook-
Werbeanzeige, die sich in einem überfüllten Feed mit einem
einzigartigen visuellen Format auffällt. Welche kreativen
Möglichkeiten gibt es, um Animationen, GIFs oder
interaktive Elemente in meiner Anzeige?"

"Ich möchte eine Facebook-Anzeige erstellen, die das
Engagement der Nutzer oder nutzergenerierte Inhalte
einbezieht. Inhalte enthält. Wie kann ich visuelle Elemente
einsetzen, um die Betrachter dazu zu bringen, mit meiner
Anzeige zu interagieren und ihre eigenen Inhalte zu teilen?
ihre eigenen Inhalte zu teilen?"

"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines Bildes für meine
Facebook-Anzeige, das auf einen bestimmten Feiertag oder
saisonales Ereignis passt. Welche effektiven Möglichkeiten
gibt es, saisonale Themen oder Motive in meine Anzeigen
einbauen?"

"Ich suche nach Vorschlägen für eine Facebook-
Werbeanzeige, die sich an eine bestimmte Zielgruppe
anspricht, z. B. Millennials oder Senioren. Wie kann ich ihre
Interessen und Vorlieben visuell ansprechen? Interessen
und Vorlieben ansprechen?"
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"Ich möchte eine Facebook-Werbeanzeige erstellen, die ein
zeitlich begrenztes Angebot oder einen Verkauf hervorhebt.
Wie kann ich ein Gefühl der Dringlichkeit vermitteln und die
Konversionsrate erhöhen?"

"Ich brauche Hilfe bei der Erstellung eines Bildes für meine
Facebook-Anzeige, das meine Unternehmenskultur oder
Teammitglieder vorstellt. Welche kreativen Möglichkeiten
gibt es, Bilder und visuelle Elemente einzusetzen, um um ein
Gefühl von Persönlichkeit und menschlicher Verbundenheit
zu vermitteln?"

"Ich suche nach Vorschlägen für eine Facebook-
Werbeanzeige, die ein bestimmtes Ereignis bewirbt, wie z. B.
eine Produkteinführung oder ein Webinar. Wie kann ich
visuelle Elemente einsetzen, um Spannung zu erzeugen und
Interesse bei meiner Zielgruppe zu wecken?"
a
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Prompts für
Affiliate

Marketing



Was sind die Top-Strategien für erfolgreiches Affiliate
Marketing im Jahr 2024?

Wie wählt man die besten Affiliate-Programme für sein
Online-Geschäft aus?

Kann man mit Affiliate Marketing wirklich ein passives
Einkommen generieren?

Welche Fehler sollte man im Affiliate Marketing unbedingt
vermeiden?

Wie kann man eine treue Leserschaft aufbauen, die über
Affiliate-Links kauft?

Welche Rolle spielen SEO und Content-Marketing im
Affiliate Marketing?

Wie misst man den Erfolg seiner Affiliate-Marketing-
Kampagnen?

Welche rechtlichen Aspekte muss man bei Affiliate
Marketing beachten?

Wie kann man mit Affiliate Marketing auf sozialen Medien
erfolgreich sein?

Welche Tools und Ressourcen sind unverzichtbar für
Affiliate Marketer?

Prompts für Affiliate Marketing
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Wie findet man seine Nische im Affiliate Marketing?

Was sind die besten Affiliate Netzwerke im
deutschsprachigen Raum?

Wie erstellt man ansprechende Landingpages für Affiliate
Produkte?

Kann man mit Affiliate Marketing ohne eigene Website
erfolgreich sein?

Wie schreibt man überzeugende Produktbewertungen für
Affiliate Marketing?

Wie kann man den Traffic auf Affiliate-Links steigern?

Welche Trends im Affiliate Marketing sollte man 2024 nicht
verpassen?

Wie kann man Betrug im Affiliate Marketing erkennen und
vermeiden?

Welche Rolle spielt das E-Mail-Marketing im Erfolg von
Affiliate Kampagnen?

Wie kann man mit kleinem Budget im Affiliate Marketing
starten?
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Was sind die Vorteile von Pay-per-Click (PPC) im Affiliate
Marketing?

Wie kann man mit Video Content im Affiliate Marketing
erfolgreich sein?

Wie wichtig sind Keywords in den Produktbeschreibungen
für Affiliate Marketing?

Welche psychologischen Trigger funktionieren gut im
Affiliate Marketing?

Wie kann man als Blogger mit Affiliate Marketing Geld
verdienen?

Was unterscheidet Affiliate Marketing von anderen
Einkommensquellen im Internet?

Wie kann man internationale Märkte mit Affiliate Marketing
erreichen?

Welche Arten von Inhalten funktionieren am besten für
Affiliate Links?

Wie kann man eine effektive Strategie für Affiliate Marketing
entwickeln?

Was sind die häufigsten Mythen über Affiliate Marketing?
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Wie kann man mit Affiliate Marketing eine nachhaltige
Einkommensquelle aufbauen?

Wie beeinflusst die Wahl des Affiliate Produkts den Erfolg?

Welche Herausforderungen bringt das Mobile Affiliate
Marketing mit sich?

Wie kann man Conversion-Raten bei Affiliate-Links
verbessern?

Welche Rolle spielt die Auswahl des richtigen Affiliate-
Partners?

Wie kann man eine positive Beziehung zu seinem Affiliate-
Manager aufbauen?

Was sind die besten Praktiken für das Tracking von Affiliate-
Verkäufen?

Wie kann man mit begrenztem Traffic erfolgreich im Affiliate
Marketing sein?

Welche Rolle spielt die Benutzererfahrung in der
Conversion-Rate von Affiliate-Links?

Wie kann man durch Cross-Promotion mehr aus seinen
Affiliate-Links herausholen?
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Was sind die besten Strategien für das Remarketing in
Affiliate Kampagnen?

Wie wichtig ist die Transparenz gegenüber dem Publikum
im Affiliate Marketing?

Kann Influencer-Marketing das Affiliate-Geschäft
verbessern?

Wie setzt man A/B-Tests effektiv für Affiliate-Seiten ein?

Was sind die besten Tipps für effektives Link-Building im
Affiliate Marketing?

Wie können Webinare zur Steigerung des Affiliate-Umsatzes
eingesetzt werden?

Was sollte man bei der Auswahl von Produkten für
Amazon’s Affiliate-Programm beachten?

Wie nutzt man Google Analytics zur Optimierung seiner
Affiliate-Kampagnen?

Kann man mit Affiliate Marketing auch ohne großen
Follower-Zahlen erfolgreich sein?

Was sind die Vor- und Nachteile von Lifetime-Vergütungen
in Affiliate Programmen?
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Wie kann man feststellen, ob eine Nische im Affiliate
Marketing gesättigt ist?

Wie wichtig ist Storytelling im Rahmen des Affiliate
Marketings?

Welche steuerlichen Aspekte muss man als Affiliate
Marketer beachten?

Wie kann man mit Hilfe von Case Studies Vertrauen in
Affiliate Produkte aufbauen?

Was sind die besten Wege, um als Anfänger im Affiliate
Marketing zu starten?

Wie kann man die Sichtbarkeit seiner Affiliate-Angebote
erhöhen?

Welche Fehler haben Ihre Affiliate-Marketing-Bemühungen
bisher zurückgehalten?

Wie kann man Google AdWords für Affiliate Marketing
effektiv nutzen?

Wie passt man Affiliate-Marketing-Strategien an
unterschiedliche Zielgruppen an?

Wie kann man durch Affiliate Marketing seine Marke
stärken?
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Welche Affiliate Marketing Strategien sind für kleine
Unternehmen am effektivsten?

Wie kann man mit Affiliate Marketing auf Pinterest
erfolgreich sein?

Was sind die besten Affiliate Programme für Finanzprodukte
im deutschsprachigen Raum?

Wie kann man mit Affiliate Marketing auf Instagram
Umsätze generieren?

Wie kann man sein Affiliate Geschäft skalieren?

Welche Bedeutung hat die Conversion-Optimierung im
Affiliate Marketing?

Wie kann man Affiliate-Links in E-Mails effektiv nutzen,
ohne Spam zu sein?

Was sind die neuesten Technologien, die im Affiliate
Marketing eingesetzt werden können?

Wie kann man mit Affiliate Marketing in der Reisebranche
erfolgreich sein?

Wie wichtig ist die Wahl der richtigen Keywords im Affiliate
Marketing?
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Wie kann man einen Affiliate-Marketing-Plan erstellen und
umsetzen?

Welche Rolle spielen Landing Page Optimierungen im
Affiliate Marketing?

Wie kann man mit Affiliate Marketing im Gesundheits- und
Fitnessbereich erfolgreich sein?

Welche Affiliate Netzwerke bieten die besten Konditionen
für Publisher?

Wie kann man eine starke Community rund um seine
Affiliate-Angebote aufbauen?

Wie integriert man Affiliate-Marketing nahtlos in seinen Blog
oder Website?

Wie kann man durch Personal Branding sein Affiliate
Geschäft vorantreiben?

Was sind die besten Praktiken für den Einsatz von
Rabattcodes im Affiliate Marketing?

Wie kann man als Affiliate Marketer von saisonalen Trends
profitieren?

Welche Rolle spielt die Produktqualität im Erfolg von
Affiliate-Marketing-Kampagnen?
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Wie kann man Nutzerbewertungen effektiv für Affiliate
Marketing nutzen?

Welche Vorteile bietet das Hochpreis-Affiliate Marketing?

Wie kann man mit Nischenblogs im Affiliate Marketing
erfolgreich sein?

Was sind die größten Herausforderungen im mobilen
Affiliate Marketing und wie überwindet man sie?

Wie kann man durch Gastblogging seine Reichweite im
Affiliate Marketing erhöhen?

Welche automatisierten Werkzeuge können helfen, das
Affiliate Marketing zu vereinfachen?

Wie kann man eine effektive Content-Strategie für sein
Affiliate-Programm entwickeln?

Was sind die besten Methoden, um als Affiliate Marketer
Wiederholungskäufe zu fördern?

Wie kann man den Wert jedes Besuchers mit Affiliate
Marketing maximieren?

Welche Trends im Verbraucherverhalten sollten Affiliate
Marketer im Auge behalten?
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Wie wichtig ist die Geschwindigkeit der Website für den
Erfolg im Affiliate Marketing?

Wie kann man als Affiliate Marketer von Retargeting-
Kampagnen profitieren?

Was sind die besten Wege, um als Affiliate Marketer
Feedback von Kunden zu erhalten?

Wie kann man mit Hilfe von Interviews und
Expertenmeinungen sein Affiliate-Geschäft fördern?

Was sind die besten Strategien, um hohe Warenkörbe über
Affiliate-Links zu generieren?

Wie kann man SEO und Affiliate Marketing synergetisch
nutzen?

Was sind die ethischen Prinzipien im Affiliate Marketing, die
man beachten sollte?

Wie kann man als Marke effektiv ein eigenes Affiliate-
Programm aufbauen und verwalten?

Welche Rolle spielen Datenanalysen im
Entscheidungsprozess des Affiliate Marketings?

Wie kann man durch die Optimierung der Klickrate (CTR)
mehr Einnahmen im Affiliate Marketing erzielen?
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Wie kann man Affiliate-Links in digitale Produkte oder
Online-Kurse integrieren?

Welche Affiliate Programme bieten die besten Provisionen
für digitale Dienstleistungen?

Wie kann man durch Affiliate Marketing die Kundenbindung
verbessern?

Wie setzt man erfolgreich Influencer für Affiliate-Marketing-
Kampagnen ein?

Welche Rolle spielt Content-Marketing für den Erfolg im
Affiliate Marketing?

Wie kann man mit Affiliate Marketing auf YouTube
erfolgreich sein?

Welche Auswirkungen hat das User Experience Design auf
die Conversion-Raten im Affiliate Marketing?

Wie kann man die Leistung von Affiliate-Partnern effektiv
überwachen und optimieren?

Was sind die besten Strategien, um als Affiliate Marketer
aus der Masse herauszustechen?

Wie kann man durch gezielte Keyword-Recherche seine
Affiliate-Einnahmen steigern?
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Was sind die besten Praktiken für den Aufbau eines
erfolgreichen Affiliate-Marketing-Funnels?

Wie wichtig ist die Lokalisierung von Content im
internationalen Affiliate Marketing?

Wie kann man die Glaubwürdigkeit und das Vertrauen in
Affiliate-Marketing-Angebote steigern?

Welche Affiliate-Programme eignen sich besonders gut für
den Bereich Mode und Lifestyle?

Wie kann man durch strategische Partnerschaften sein
Affiliate-Netzwerk erweitern?

Was sind die besten Wege, um als Affiliate Marketer
Konversionsziele zu setzen und zu erreichen?

Wie kann man durch Split-Testing die Performance von
Affiliate-Angeboten verbessern?

Was sind die größten Fehler, die Unternehmen beim Aufbau
eines eigenen Affiliate-Programms machen?

Wie kann man mit Affiliate Marketing effektiv Lead-
Generierung betreiben?

Welche Möglichkeiten gibt es, um als Affiliate Marketer
mobile Nutzer besser anzusprechen?
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Wie kann man durch kreative Content-Formate mehr
Affiliate-Verkäufe erzielen?

Wie setzt man Coupon-Strategien im Affiliate Marketing
erfolgreich ein?

Was sind die besten Praktiken für den Umgang mit
negativen Bewertungen in Affiliate-Marketing-Kampagnen?

Wie kann man die Lebensdauer der Cookies in Affiliate-
Programmen zu seinem Vorteil nutzen?

Was sind die Vorteile von Direct Linking vs. Landing Pages
im Affiliate Marketing?

Wie kann man saisonale Events und Feiertage für
erfolgreiche Affiliate-Marketing-Aktionen nutzen?

Was sind die besten Wege, um als Anfänger Provisionen im
High-Ticket-Affiliate Marketing zu verdienen?

Wie kann man als Marke Influencer in sein Affiliate-
Programm integrieren?

Was sind die neuesten Best Practices für das Tracking und
Reporting im Affiliate Marketing?

Wie kann man durch gezielte Community-Building
Maßnahmen das Engagement für Affiliate-Angebote
steigern?
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Welche psychologischen Faktoren beeinflussen die
Entscheidung zum Kauf über einen Affiliate-Link?

Wie kann man als Affiliate Marketer von der Nutzung von
Web Push-Benachrichtigungen profitieren?

Was sind die besten Tipps für den Einsatz von Social Proof
in Affiliate-Marketing-Kampagnen?

Wie kann man mit Affiliate Marketing effektiv eine Marke
aufbauen und stärken?

Was sind die neuesten Trends in der Gestaltung von
Affiliate-Websites?

Wie können Podcasts zur Steigerung der Sichtbarkeit und
Umsätze im Affiliate Marketing genutzt werden?

Was sind die Vor- und Nachteile von Multi-Channel-
Affiliate-Marketing?

Wie kann man Datenanalyse nutzen, um die Performance
seiner Affiliate-Kampagnen zu steigern?

Was sind die besten Strategien zur Preisgestaltung und
Angebotserstellung im Affiliate Marketing?

Wie kann man als Blogger authentische und effektive
Affiliate-Empfehlungen geben?
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Was sind die größten technischen Herausforderungen im
Affiliate Marketing und wie löst man sie?

Wie kann man den Return on Investment (ROI) von Affiliate-
Marketing-Kampagnen maximieren?

Was sind die effektivsten Wege, um Backlinks für eine
Affiliate-Marketing-Website zu generieren?

Wie kann man eine konsistente Markenbotschaft über
verschiedene Affiliate-Marketing-Kanäle hinweg
aufrechterhalten?

Was sind die besten Methoden, um den Traffic auf
spezifische Affiliate-Angebote zu lenken?

Wie kann man durch gezieltes Remarketing die Effektivität
von Affiliate-Kampagnen steigern?

Was sind die besten Strategien für den Umgang mit
Wettbewerb im Affiliate Marketing?

Wie wichtig ist es, im Affiliate Marketing regelmäßig neue
Inhalte zu erstellen?

Was sind die erfolgreichsten Fallstudien im
deutschsprachigen Raum für Affiliate Marketing?

Welche zukünftigen Entwicklungen im Affiliate Marketing
sollte man nicht aus den Augen verlieren?
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Rechtliches
Dieses Werk ist durch das Urheberrecht geschützt.
Zuwiderhandlungen werden straf- und zivilrechtlich verfolgt.
Ohne schriftliche Genehmigung der Autoren ist jegliche – auch
auszugsweise – Vervielfältigung und Verbreitung nicht
gestattet, sei es:

in gedruckter Form
durch fotomechanische Verfahren
auf Bild- und Tonträgern
auf Datenträgern jeglicher Art

Außer für den Eigengebrauch ist untersagt: das elektronische
Speichern, insbesondere in Datenbanken, und das
Verfügbarmachen für die Öffentlichkeit zum individuellen
Abruf, zur Wiedergabe auf Bildschirmen und zum Ausdruck
beim jeweiligen Nutzer. Dies schließt auch Podcast,
Videostream usw. ein. Das Übersetzen in andere Sprachen ist
ebenfalls vorbehalten.



Rechtliches
Die Informationen in diesem Werk und den damit verbundenen
Inhalten spiegeln die Sicht der Autoren aufgrund eigener
Erfahrungen zum Zeitpunkt der Veröffentlichung dar. Bitte
beachten Sie, dass sich gerade im Internet die Bedingungen
ändern können. Sämtliche Angaben und Anschriften wurden
sorgfältig und nach bestem Wissen und Gewissen ermittelt.

Trotzdem kann von den Herausgebern und Autoren keine
Haftung übernommen werden, da (Wirtschafts-) Daten in dieser
schnelllebigen Zeit ständig Veränderungen ausgesetzt sind.
Insbesondere muss darauf hingewiesen werden, dass sämtliche
Anbieter für ihre Angebote selbst verantwortlich sind.

Eine Haftung für fremde Angebote ist ausgeschlossen.
Gegebenenfalls ist eine Beratung bei einem Anwalt,
Wirtschafts- oder Steuerberater angeraten.

Copyright © 2024 - Webpirat.de - Ein Weiterverkauf dieses
E-Books ist nicht gestattet.


